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RESUMEN

El proceso de formacion de precios debe analizarse con un nivel de
desagregacion elevado. Para ello, en este trabajo se describe una
metodologia que permite sintetizar la informaciéon que proporciona una
bateria de indicadores, con el objeto de obtener un conjunto de indices de
precios y costes, con periodicidad trimestral, desagregados en 21 ramas
productivas. Los indices de precios y costes se ponderan con los datos quz
proporcionan las Tablas Input-Output (TIO). Asi, la coherencia de estas
series permite calcular, como residuo, el margen bruto de explotaci6:a
unitario, que, bajo ciertas condiciones, aproximaria lo que se conoce com>
"mark-up" del precio sobre el coste marginal.

Las series obtenidas, para un periodo de tiempo dilatado (1977-1996),
permitiran identificar contablemente el origen de las presiones de los
costes sobre los precios finales y realizar un andlisis estadistico-econémica
de los determinantes de esas presiones en cada rama de actividad.
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I. INTRODUCCION

La teoria econémica distingue de forma muy precisa entre lo que se
denomina inflacién y los cambios en los precios relativos de los distintos
bienes y servicios que se producen o consumen en un pais. Desde una
perspectiva cldsica, los shocks puramente sectoriales conducen, tnica y
exclusivamente, a alteraciones en los precios relativos, sin afectar al
proceso inflacionista, que estaria determinado, basicamente, por factoras
de demanda agregada. Desde el punto de vista de las teorias de ofertu,
perturbaciones sectoriales podrian tener un impacto sostenido sobre la
inflaciéon agregada.

Sin entrar a valorar esta controversia, ambos puntos de vista pone¢n
de manifiesto la necesidad de disponer de series histéricas que permitan
analizar el proceso de formacion de precios con un nivel de desagregacion
elevado. Para ello, en este documento se describe una metodologia que
permite sintetizar la informaciéon que proporciona una bateria de
indicadores, con el objeto de obtener un conjunto de indices de precios y
costes, con periodicidad trimestral, desagregados en las 21 ramas
productivas que aparecen en el cuadro 1. Los indices de precios y costas
se ponderan con los datos proporcionados por las TIO. Asi, la coherencia
de estas series permite calcular, como residuo, el margen bruto e
explotaciéon unitario, que, bajo ciertas condiciones, aproximaria lo que se
conoce como "mark-up" del precio sobre el coste marginal.

El procedimiento utilizado para obtener los indicadores de mdrgenes
brutos de explotaciéon sigue de cerca la metodologia aplicada por el Banco
de Inglaterra (1995) para el Reino Unido, y por Calviiio y Lorente (1995)
en las manufacturas espafiolas. A partir de las TIO es posible obtener la
estructura de los costes variables (consumos intermedios y laborales) para
un determinado grupo de ramas de actividad. Ademés, las TIO permitz2n
diferenciar, por un lado, entre el componente interior y el exterior de la
produccion final, por lo que combinando precios de produccién interiores
y precios de exportacion es posible construir un indice de precios finales.
Por otro lado, las TIO aportan informacién de los consumos intermedios
nacionales de bienes y servicios, asi como de los bienes importados, lo cual
permite obtener un indice de costes intermedios combinando los precios de



bienes y servicios -de produccién interior o importados- que se utilizan
como inputs intermedios. Por ultimo, la estructura de los costes variables
y del componente interior y exterior de la produccién final no es estética,
sino que se modifica de acuerdo a las sucesivas TIO disponibles. El tener
en cuenta tales modificaciones es especialmente relevante cuando, como se
hice en este trabajo, se estéd considerando un periodo de tiempo dilatado
(..977-1996). Las series obtenidas permitirdn identificar contablemente el
origen de las presiones de los costes sobre los precios finales y realizar un
andlisis estadistico-econémico de los determinantes de esas presiones en
cada rama de actividad. Teniendo en cuenta la naturaleza de los datos
disponibles y el cardcter residual de los indices de mérgenes generados,
el anélisis debe hacerse con las debidas cautelas.

El articulo comienza estableciendo, en el segundo apartado, la
correspondencia entre los distintos conceptos de precios, en funcion de la
cedena de comercializacién y su conexién conlas TIO, para posteriormente
abordar, en el tercer apartado, la metodologia seguida para obtener
indices de margen bruto de explotacién, asi como la relacién de estos
indices contables con el "mark-up" del precio sobre el coste marginal. En
el cuarto apartado se describe la forma de célculo de las ponderaciones, y
er: el quinto, la de los indices de precios y de costes. Para la elaboracién
de: estos tultimos se utilizan fuentes de informacién de muy diversa indole,
qile son objeto de una explicacién detenida en el apéndice III. En el sexto
apartado se analiza de forma sintética la evolucién de los médrgenes de
explotacién, obteniéndose, por ultimo, unas conclusiones.

II. CONCEPTOS PREVIOS

En el esquema 1 aparecen reflejados los distintos conceptos de precios
asociados a la cadena de comercializacion. El precio de produccién
inzorpora los costes de produccién de la empresa anteriores a la
comercializacién de los productos. Incluye, por lo tanto, los consumos
intermedios adquiridos por las empresas, los costes laborales y el
excedente bruto de explotacién. Desde la introducciéon, en 1986, del
Impuesto sobre el Valor Afiadido (IVA), este precio excluye todo tipo de
impuestos indirectos, con la excepcién de los impuestos especiales sobre



hidrocarburos, bebidas, tabacos, material de transporte y seguros. Il
primer paso de la cadena de comercializacién de los productos se refiare &l
precio del mayorista, que incluye, ademds del precio de produccién, ¢l
margen comercial del mayorista. Por ultimo, el precio de consumo incluye,
ademds del precio de producciéon, toda la cadena de comercializacion y el
IVA.

El objetivo prioritario de este trabajo es analizar la evolucién de lcs
precios finales de produccién, es decir, antes de incorporar la cadena de
comercializacion. El precio de produccidn final de una determinada rama de
actividad se corresponde con el concepto de produccién final que
proporcio’.un las TIO. A partir del esquema 2, donde se ha representado
de forr:a sintética la estructura de las TIO, la produccién final de una
determinada rama se obtiene sumando verticalmente los consumcs
intermedios de bienes y servicios y los inputs primarios correspondientes
a la columna asociada a la rama objeto de andlisis. Los consumcs
intermedios de bienes adquiridos por la rama, tanto en el interior del pais
como a través de importaciones, aparecen valorados a precios de
producciéon. No obstante, la inclusién de los consumos intermedios dal
comercio, esto es, del coste de comercializacién en los que incurre a
unidad de produccién como consecuencia de la adquisicion de bienes
intermedios para su posterior transformacién, permite obtener el agregad.o
de consumos intermedios de bienes valorados a precios de adquisicién. Pcor
ultimo, los inputs primarios se desagregan entre remuneraciéon de los
asalariados y excedente bruto de explotacién, concepto que incorpora r.o
solo el resultado neto de explotacién, sino, ademds, las amortizaciones y
provisiones, la carga financiera, asi como las subvenciones y los impuestos
directos.

Aunque el objetivo bésico es estudiar la evolucién de los precios
finales de producciéon de bienes y servicios, se ha optado también por
analizar los precios de consumo de bienes. Este paso es relevante porqtie
permite poner en relacion los precios de consumo con los de producci¢n
final para el agregado de bienes. El concepto de produccién asociado a los
precios de consumo de bienes serian las ventas de bienes a los hogares,
siendo las compras realizadas por los minoristas la variable de producci¢n
relevante asociada a los precios de produccién final de bienes de consumo.
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La diferencia entre las ventas y las compras aproxima el margen comercial,

1) para los

denominado también produccién final de la rama del comercio
fines de este trabajo interesa conocer no solo el margen comercial, sino,
sobre todo, las ventas y compras de bienes de consumo, que se aproximan
a partir de la matriz de demanda final de las TIO. En dicha matriz, el
aZregado de bienes de consumo, representado en el 4rea A, aproxima las
compras, que aparecen valoradas a precios de produccién. Las ventas se
ootienen sumandoa las compras el consumo de comercio (drea B), agregado
que, al incluir los gastos asociados al proceso de comercializacién de estos

bienes, permite pasar de precios de produccion a precios de consumo.

La informacién disponible sobre precios de produccién en Espaiia,
recogida mayoritariamente por el Indice de Precios Percibidos por los
Agricultores (IPPA) y por el Indice de Precios Industriales (IPRI), se
refiere exclusivamente a bienes nacionales destinados al mercado interior,
mientras que el concepto de produccion final incorpora tanto el componente
ir terior como las exportaciones. Para obtener los precios de produccién
final de bienes es necesario complementar el IPPA y el IPRI con precios de
los productos exportados (Indice de Valor Unitario de las Exportaciones,
IVUX). Conviene destacar que en los servicios no existe informacién sobre
p:recios de produccién, aspecto que aparece recogido en el esquema 3. El
hecho de que la actividad fundamental en las ramas de servicios descanse
en la distribucion, podria explicar esta ausencia de informacion. Ante esta
cerencia, se ha decidido utilizar el Indice de Precios de Consumo (IPC) de
los servicios como indicador del precio de produccién final. En Espaiia no
existe informacién sobre precios mayoristas. Por tltimo, el precio de
censumo, medido a través del IPC, se refiere tanto al conjunto de bienes
ccmo de servicios, de procedencia nacional e importada, destinados al
ccnsumo de las familias.

Los precios finales se pueden descomponer en un conjunto de costes
intermedios y laborales. Ponderando estos costes en funcién de su peso
respecto a la produccién final, se obtiene, por residuo, el resultado
econémico bruto de explotacién. Para poder obtener los distintos

‘1) Segtin los criterios de las TIO, la produccién final de la rama de
comercio es precisamente el margen comercial.
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componentes de costes es necesario, por un lado, elaborar indicadores e
estos costes y, por otro, obtener las ponderaciones correspondientes.
Dichas ponderaciones se obtienen a partir de las TIO, que al aparec2r
valoradas a precios de producciéon, se adaptan perfectamente a la
metodologia seguida en este trabajo.

En el caso de los precios de bienes de consumo, el componente bdsizo
de los costes proviene de la compra de bienes para su venta posterior.
Como ya se ha mencionado, el margen comercial se obtiene a través de la
diferencia entre las ventas y las compras. Para obtener el excedente bruto
de explotacion en esta rama es necesario deducir a la venta de bienes, 10
solo los costes intermedios y laborales, como en el caso anterior, sino
también los costes asociados a las compras de bienes objeto de
comercializacién.

La clasificacién basica que se utiliza en este trabajo se elabora a par-ir
de la informacién suministrada por las TIO de la Contabilidad Nacional
(CN), para un conjunto de 57 ramas de actividad. El primer paso ha
consistido en agregar las matrices de demanda intermedia, final y de
inputs primarios de las TIO a nivel de 21 ramas de actividad, siendo esta
la informacién de base para el cdlculo de las ponderaciones. El nivel de
agregacion utilizado no coincide con ninguna clasificaciéon convencional. Se
ha escogido el méximo nivel de desagregacion posible, compatible con el
establecimiento de una correspondencia adecuada entre las distintas
fuentes de informacién que se utilizan, que son, bdsicamente: Indice de
Produccién Industrial (IPI), IPRI, IPC, fndices de Valor Unitario (IVU's.),
Encuesta de Poblacién Activa (EPA) y Encuesta de Salarios (ES). En el
cuadro 1 aparecen las ramas objeto de estudio (agricultura, energic. y
extractivas, 10 ramas de manufacturas, construccién y 8 ramas de
servicios destinados a la venta), asi como su correspondencia entre la CN,
la CNAE-74, que sigue siendo la clasificacion de referencia en la CN, y la
nueva CNAE-93, utilizada por la mayoria de los indicadores, desde fechas
recientes. Cabe destacar que se ha optado por no incluir la rama de
instituciones financieras, dada la problemdtica que plantea asignar la
intermediacién financiera entre las distintas ramas. De hecho, en las TIO
se crea una rama ficticia (PISB) a la que se asigna en su totalidad el
consumo intermedio en que incurren los distintos sectores que utilizan los
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servicios de las instituciones financieras.

III. MARGEN BRUTO DE EXPLOTACION Y "MARK-UP"

II{.1. Metodologia para la obtencién de indices de margen bruto de
explotacién

En este apartado se presenta la metodologia seguida para descomponer
losi indices de precios entre los distintos componentes de costes y el
mergen bruto de explotaciéon que, dada la ausencia de informacién sobre
esta ultima variable, se obtiene por residuo. Por ello, para realizar esta
aproximaciéon resulta imprescindible trabajar dentro de un marco
co.erente, que viene unicamente garantizado por las TIO. Conviene
recalcar que las variables que se obtienen estén expresadas como nliimeros
indices. En cualquier caso, es posible recuperar los niveles del margen
bruato de explotacion, tomando como referencia los niveles que, para un
afi) determinado, se desprenden de las TIO.

Para obtener el precio de produccion final en cada rama se parte de la
identidad contable:

Y=Y +Y¥=ClI+CL+M [1]

siendo Y la produccién final, Y’ la produccién interior, Y* la produccién
exportada, CI los consumos intermedios, CL los costes laborales y M el
margen bruto de explotacién, todo ello expresado en términos corrientes.

A partir de esta identidad contable, es posibie descomponer el precio
de la producciéon final de las distintas ramas de bienes y servicios
desitinados a la venta como suma de los costes intermedios unitarios, los
costes laborales unitarios y el margen bruto de explotacién unitario.
Ad:més, para las ramas de bienes, el precio se puede descomponer entre
los ingresos unitarios procedentes de la venta de los productos en los
mercados interior y exterior.
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En efecto, la identidad (1) se puede expresar de la forma siguiente:
py =p'y' +p*y* =pci +cln + M [2]

siendo cl el coste laboral por persona y n los ocupados. Las letras
minasculas representan las variables, ya definidas, en términos reales.

Despejando el precio de la produccién final (p) se obtiene:

aci

+ ¢l +

) i x n M
p = p‘-y_ + pz,y_ =p ‘— —_— [3]
y Y y y
A partir de (3) resulta sencillo expresar la tasa de crecimiento c.el
precio de la producciéon final como suma ponderada de las tasas de
crecimiento de los distintos componentes de ingresos o costes unitarios,

siendo las ponderaciones su participacion en la produccién nominal finel:

I i A[p‘.y—] x x
Aiz[p-y] : y +[p-y
-1

P,y py

x

A ' A
) . [p y] =(p”‘-ci] )
- Py ), x Py ),

. g
Y/a Y/

A(p“'—c—i) 2 ; a[M
y +(cl'n] Ak Y +[1_ﬂ-ﬂ) e
(pa. ﬂ'] Py, (c,. ﬁ) py PY), [M]
Y/ Y/)a ¥l4

(4]

Para calcular esta expresién sera necesario disponer de informacié:,
por un lado, de la estructura de ponderaciones de los distintos
componentes de precios y costes. Como se vera en el apartado IV, dichas
ponderaciones se obtienen a partir de las TIO, lo que permite trabajar
dentro de un marco coherente. Por otro lado, serd necesario elaborar

indicadores de precios y costes, aspecto que se aborda en el apartado V.

A partir de los indicadores de precios y costes, y dadas las
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ponderaciones, la expresion (4) permite obtener, por residuo, el margen
biruto de explotacién unitario absoluto. Dicho margen unitario se puede
expresar también en términos relativos como porcentaje del precio final.

Paralelamente, para obtener el precio de consumo del agregado de
bienes se parte de la identidad contable:

VaC'+C¥+Cl+CL+M [5]

siando V las ventas de bienes destinadas al consumo, C' y C" las compras
de bienes de consumo objeto de comercializacién, refiriéndose el
superindice a la naturaleza interior o importada, respectivamente, de
dichas compras, CI son los consumos intermedios en los que incurre la
rema para llevar a cabo el proceso de comercializacion, CL sus costes
laborales y M el margen bruto de explotaciéon.

Como en el caso anterior, la identidad (5) se puede expresar como:
p"'vzp‘"-c‘+p"‘"-c"'+p“'ci+Cl'n+M [6]

siendo p" el precio de venta y p® el precio de compra de los bienes objeto
de: comercializacién, y donde las letras minusculas representan las
veriables, ya definidas, en términos reales. Despejando el precio de venta
(") se obtendria:

C"' a‘.ii n M [7]

p:pﬂi-_+pm._+p +cl-_+_
v v v v \4
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siendo su tasa de crecimiento:

i m
. e A[p“- c_] Alpem £
2" _(pa._c.] . s +[pam,cm] : v),
j 2 PV, a. € pv ),
o5

. (p“- ci] 1. E(pd. %),, [d' ﬂ]_l. A(d' %) (8]

pv_v = pci, E) p"'v
-1
A7)
v

v
o bk phe’ p™cll plyi ' o'
o
¥ i

phy  phe tp¥v pYw
De nuevo, a partir de la expresion (8) se puede obtener la evolucién

del margen bruto de explotacién unitario como la diferencia, en este caso,
entre el precio de venta, por un lado, y el precio de compra, el coste
laboral y los consumos intermedios, por otro. Cabe recordar que la
diferencia entre el precio de venta y de compra permite aproximar el
margen de comercializacién que incluye, ademds del margen bruto de
explotacion unitario, el coste laboral unitario y los consumos intermedios
unitarios.

Por ultimo, a partir de los indicadores de margenes desagregados se
ha llevado a cabo una agregacion para las ramas manufactureras (ramas 3
a 12) y para los servicios destinados a la venta (ramas 14 y 16 a 21). La
forma de llevar a cabo la agregacion es muy similar a la que se utiliza para
cada rama. Llamando Y a la produccién nominal de las manufacturas y
suponiendo, por simplicidad, que solo estéd compuesta de 2 ramas (1y 2):

Y=Y +7¥, [9]

que en términos de precios y magnitudes reales se podria expresar como:
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P'yYy=Py "N th Y [10]

De esta expresion se puede despejar el precio:

pl -yl + p2 .yz [11]
y y

p:

((ue, en tasas de variacién, quedaria:

” Y
Alp, -2 Alp,-22

AP - [”1""] - [pl J’) +[p2'y2] - (pz J’] (121
P 2y )y ( ,3’1] Py Jy ( 3’2)
| =

En consecuencia, bastaria con reponderar cada componente de la
expresion (4) y afiadir, a las tasas de crecimiento, la produccién relativa
media real (y,/y) para obtener las agregaciones deseadas.

I11.2. El margen bruto de explotacién y el "mark-up" precio sobre coste

marginal

El margen bruto de explotaciéon unitario que se utiliza en este trabajo
se obtiene, como ya se ha comentado, a partir de la diferencia entre el
precio de venta y el coste variable medio. Sin embargo, desde el punto de
vista de la teoria econdémica, la variable relevante para analizar la
determinacién de los precios es el "mark-up" del precio sobre el coste
marginal, que se obtiene a través del cociente del precio de venta de un
bien sobre el coste marginal de produccién, este tltimo aproximado,
generalmente, a través de su coste variable medio.

Si bien ambos conceptos difieren, bajo determinadas condiciones existe

una relacion directa entre ellos, de forma que su evolucion es simétrica
annque no coincidente. Por este motivo, en este apartado se apuntan las
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hipétesis que se deben realizar sobre la tecnologia con que cuentan las
empresas para derivar tal relacién(® .

Suponiendo que la produccién se lleva a cabo mediante la combinacioér.
de tres factores productivos: capital (k) que se considera fijo‘®’, trabajo
(n) y consumos intermedios (ci), y que las empresas cuentan con un ciertc
poder de mercado, las condiciones de primer orden de la maximizacion de:
beneficios serian:

p-F =p-d (13]

p-F;=p-p° [14]

c

donde F; y F¢, serian las productividades marginales del trabajo y de los
consumos intermedios respectivamente, y i el "mark-up" del precio sobre
el coste marginal.

Asi, dado que el margen bruto de explotacién, tal como se ha definido
en este trabajo, se puede expresar como:

n=p-y-c-n-ptci (15]
sustituyendo las expresiones (13) y (14) en la definicién (15) se tendria:

p.F;.n_p.Fd-ci [16]
M m

R=p-y-

con lo que basta con suponer rendimientos constantes a escala, esto es,
homogeneidad de grado 1 en estos factores de produccién para obtener:

2} En el apéndice 2 se lleva a cabo el desarrollc técnico de la relacién
existente entre margen unitario y "mark-up".

(3] Esta hipétesis es consecuente con la forma en que se elaboran las
TIO.

7=



L el |
Py B

(17}

gue indicaria que el margen bruto de explotacién unitario relativo
rresentaria una correlacién positiva con el "mark-up".

El andlisis realizado revela cémo el margen de explotacién unitario
recoge no solo los beneficios derivados de la posible existencia de poder
de mercado, sino también la remuneracion del capital. Por este motivo, una
posible extension de este trabajo seria la consideracién de estos costes,
aunque la ausencia de informacién limita considerablemente esta
posibilidad .

Iv. CALCULO DE LAS PONDERACIONES

El concepto basico de partida para la construcciéon de las
ponderaciones es la produccion final (Y) de cada una de las ramas de
actividad objeto de estudio, que aparece desagregada en la suma de
consumos intermedios (CI), remuneracion de asalariados (RA) y excedente
bruto de explotacion (EBE), todo ello en términos nominales.

Y=CIl + RA + EBE (18]

Los CI de la rama j se obtienen a partir de la suma por filas de la
matriz de demanda intermedia, de todos aquellos bienes y servicios
nacionales e importados que la rama j utiliza en su proceso productivo.
Como ya se ha comentado, los consumos intermedios aparecen valorados a
precios de productor, por lo que no incluyen los costes de comercializacion
asociados a la adquisicién de cada uno de estos bienes, que aparecen
recogidos, de forma agregada, en la celda de CI de la rama de comercio.
Por tanto, mientras que el agregado de CI de cada rama se puede obtener
valorado a precios de adquisicién, sin mas que sumar los CI de comercio al
conjunto de CI de bienes, cada uno de los bienes que adquiere la rama
aparece valorado exclusivamente a precios de productor.
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Como es bien conocido, en el aifio 1986 se llevé a cabo una reforma
sustancial en el sistema de imposicién indirecta soportado por los bienes.,
ya que se pasé de un sistema de imposicion en cascada a otro de tributacién
por el valor afiadido generado en cada fase del proceso productivo. Es‘:o
hace que las TIO anteriores y posteriores al afio 1986 no sean coherentes
en la valoracion de los consumos intermedios. Previamente a este aifio, los
consumos intermedios incluian toda la cascada de impuestos indirectos
soportada por esos bienes. En la actualidad, en los CI, se excluyen toclo
tipo de impuestos indirectos (al no considerarse la parte deducible d2l
IVA), excepto los impuestos especiales; por este motivo, se han corregiclo
las tablas de los afios 1980 y 1985¢%).

La remuneraciéon de los asalariados y el excedente bruto de explotacion
de la rama j se obtienen a partir de la matriz de inputs primarios. Con el
fin de separar la masa salarial percibida por los auténomos del resto del
excedente, se ha realizado una correccién, consistente en deducir de este
concepto una estimaciéon de la remuneracién de los no asalariados. Dado
que no existe informacion sobre salarios de los no asalariados, se hace el
supuesto de que el salario por persona, para cada una de las ramas e
actividad, es igual para los asalariados y para los no asalariados. Aunque
esta es la forma méds habitual de proceder, no esta exenta de problemas,
que podrian agudizarse cuando las caracteristicas del empleo auténorio
difieren significativamente entre las ramas -como, por ejemplo, entre ls
profesionales cualificados y los comerciantes y trabajadores agricolas
auténomos-. En este caso, se tenderia a infravalorar el salario medio de las
ramas al que pertenecen el primer grupo de trabajadores y a sobrevalorar
el salario medio del segundo colectivo. Aunque se considera que el salario
por persona para cada una de las ramas de actividad es el mismo para el
colectivo de asalariados y de auténomos, la remuneracién por persona varia
entre ambos colectivos, al estar sometidos a distintos tipos de cotizaciéa.
De esta forma se obtiene un nuevo agregado, la remuneracién de los
ocupados, que incluye, ademas de la masa salarial de los asalariados qae

4) La metodologia seguida para llevar a cabo dicha correccién aparece
detallada en el apéndice III.
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proporciona directamente la CN, la de los no asalariados, que se obtiene

a partir de los salarios netos y del tipo de cotizacién de los auténomos's’.

La forma en la que se obtienen las nuevas ponderaciones para el
concepto de remuneracion de ocupados es la siguiente: la matriz de inputs
primarios proporciona informacién desagregada de la remuneracion de los
asalariados entre sueldos y salarios brutos (MWZ) -que incluye los sueldos
y salarios netos (MWN) y las cotizaciones a cargo del trabajador (COTAA)~-
y las cotizaciones a cargo del empresario (COTAE). Aplicandole los tipos
teoricos de cotizacién‘®’ es posible obtener los sueldos y salarios netos
de los asalariados:

MW2Z

MWN = — 27"¢
(1 + COTAA)

[19]

Asi, la remuneracién de los ocupados (CL) se obtiene como suma de la
reinuneracion de los asalariados y de los auténomos (RAU), aplicando al
salario neto las cotizaciones correspondientes:

CL = RA +

MWSN « (N-AS) » (1+COTAU) [20]

siendo COTAU los tipos de las cotizaciones legales de los auténomos, N el
empleo total y AS el numero de asalariados.

Teniendo en cuenta estas transformaciones, la produccién final queda
desagregada en los siguientes componentes:

Y=CI+CL+M [21]

siendo M = EBE - RAU.

) La metodologia seguida se detalla en el apéndice III.

{8) Al aproximar las cotizaciones a partir de los tipos teéricos no se
tiene en consideracion el impacto de las indemnizaciones por despido y de
las subvenciones a determinadas modalidades de contratacion, aspecto que
se trata con detalle en el apéndice III.
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La suma de la remuneracién de los ocupados (CL) y del excedente
bruto de explotacién corregido por este efecto (M)!”’, se puede expreser
como el valor afiadido bruto de la rama, valorado a coste de los factores
(VABcf)!®. La produccién final se obtiene asi como la suma del VABof
y los consumos intermedios, donde, como se recordaré, se han deducidc,
para los afios anteriores a 1986, los impuestos indirectos que
posteriormente fueron sustituidos por el IVA. Los bienes y servicios
producidos se destinan a satisfacer, en parte, la demanda interior -
intermedia y final de consumo e inversién-, y, en parte, la demanca
exterior. Para distinguir entre estos dos componentes de la producci¢n
final, se calculan las ponderaciones de la produccién destinada a la
demanda interior (Y’) y a las exportaciones (Y*), a partir de la matriz ce
demanda final:

Y=Y'+YX=Crl+CL+M [22]

Paralelamente, las ventas de bienes se pueden descomponer en compia
de bienes interiores e importados, C' y C", respectivamente, consumos
intermedios (CI) y costes laborales (CL):

V=C'+CM+Cl+CL+M [23]

El problema fundamental surge a la hora de calcular las ponderaciones
de los CI y CL asociadas a las empresas que comercializan los bienes tle
consumo. Las TIO proporcionan esta informacién referida al agregado del
comercio, que incluye no solo el margen comercial asociado a la venta de
bienes de consumo -que como se recordara viene representada por el ar«a

7 Los datos originales de las TIO incluyen en el EBE de la rama e
alquileres -que se incluye en otros servicios destinados a la venta= los
alquileres imputados a la vivienda en propiedad. En este trabajo tales
alquileres imputados se han excluido (al igual que del consumo en la matriz
de demanda final), recurriendo a la informacién que proporciona la
Encuesta Continua de Presupuestos Familiares (ECPF).

®) Respecto al VAB valorado a precios de mercado (VABpm) se
excluyen los impuestos ligados a la produccién, distintos del IVA, y :e
incluyen las subvenciones de explotaciéon pagadas directamente a la unidad
productora.
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H en el esquema 2-, sino también el asociado a la venta del resto de bienes,
tanto intermedios como de inversién y exportaciones. Para obtener las
ponderaciones de estos componentes se ha calculado, para aquellos afios
rpara los que estan disponibles las TIO, el peso de la masa salarial del
comercio minorista respecto al total del comercio a partir de indicadores
alternativos -EPA y ES-. Dicha proporcién se ha utilizado para obtener la
masa salarial y los consumos intermedios, calculdndose el excedente bruto
de explotacion por residuo. Esta forma de proceder aconseja utilizar con
especial cautela los datos de CI y CL en esta rama.

Las ponderaciones asociadas a las ventas de bienes (V) se obtienen
sumando al consumo privado de agregado de bienes que se desprende de
la matriz de demanda final el consumo privado de la rama de comercio. Esta
forma de proceder obliga a llevar a cabo nuevas correcciones en los datos
gue proporcionan las TIO, dado que el consumo interior incorpora su IVA
correspondiente, el cual se corrige siguiendo la metodologia que se detalla
en el apéndice III, antes de proceder al cdlculo de las ponderaciones. Por
su parte, las compras de bienes interiores C’ e importados C¥ se
obtienen a partir del consumo privado de bienes de la matriz de demanda
final.

Para recoger la distinta evolucién de los precios de venta y de compra
de los diferentes bienes comercializables, se ha procedido a desagregar las
ventas y las compras en 8 clases de bienes, para los que ha sido posible
obtener indicadores de precios. Dicha desagregacion no presenta
problemas por el lado de las compras, que se obtienen a partir del consumo
interior que aparece en la matriz de demanda final de las TIO. Sin
embargo, para el calculo de las ventas es necesario utilizar la informacién
del consumo privado por funciones, una vez deducido el IVA. Las
correspondencias entre la CNAE y el consumo privado por funciones son
equivalentes a las que se establecen con el IPC, que aparecen recogidas
en el cuadro 2. Asi, las ponderaciones que se le asignan a cada
clasificacion se basan en el consumo privado, aunque en algunos casos ha
sido necesario recurrir a la Encuesta Continua de Presupuestos Familiares
(ECPF) y al IPC. Para el andlisis del comercio de bienes de consumo se ha
optado por agregar, por un lado, metalurgia y fabricaciéon de productos
metdlicos, maquinaria y material eléctrico, equipo electrénico y 6ptico, y,
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por otro lado, papel y edicién, madera y otras manufacturas. Como lis
correspondencias entre la CNAE y el consumo privado no son perfectas :se
ha efectuado un ajuste para garantizar que la suma de las ventas de bienes
que se desprende de la tabla del consumo privado por funciones de bienas
coincida con el total de ventas obtenido previamente a partir de la matriz
de demanda final. Los problemas a los que se ha hecho frente para obtener
esta informacién aconsejan el anédlisis de estos datos més desagregados con
las debidas cautelas. La expresiéon (23) quedaria de la siguiente forma:

8 8 8
YVvi=YCcl+YC*¥+CI+CL+ M [24]
il i=1 i=1

En el apéndice I se efectia un breve andlisis de la evolucién de las
ponderaciones respecto a la produccidn final de los distintos component:s
de costes y de produccién, obtenidas a partir de las TIO, aportédndose
tablas de. dichas ponderaciones para el agregado de empresas 110
financieras y para las grandes ramas de actividad.

Por ultimo, para tener en cuenta los cambios en la estructura
productiva, se construyen indices encadenados, de tal forma que entre
1977 y 1984 se utilizan las ponderaciones de las TIO-80, entre 1985 y 1933
sus TIO correspondientes y a partir de 1994 las TIO-93, que son las
ultimas disponibles.

V. INDICADORES DE PRECIOS Y COSTES

En este epigrafe se describe la forma en que se obtienen Ias
indicadores de los distintos componentes de los precios -tanto interiorz2s
como exteriores- y de los costes unitarios, distinguiéndose entre l3s
intermedios y los laborales. En el apéndice III se explica con detalle el
tratamiento que se ha dado a las distintas series de base, tanto para salvar
las rupturas metodolégicas que se hayan podido producir desde 1977 como
para adaptarlos, en la medida de lo posible, a la metodologia seguida <n
este trabajo.



V.1. Indicadores de precios

El indicador de precio final incluye un componente interior, derivado
de la venta de productos en los mercados domésticos, y un componente
exterior. En este trabajo se considera que en los servicios y en la
construccién toda la produccién se destina al consumo interior,
calculandose el componente exterior de los precios unicamente para los
bienes agricolas e industriales, donde se concentra el grueso de las
exportaciones (sin incluir el turismo, que es un consumo que se realiza en
el interior). Para obtener el indicador de precios finales en los bienes
agricolas e industriales es necesario, por un lado, disponer de indices de
precios de produccién de los bienes que se comercializan en el
interior (¥ , y, por otro, de los que son exportados (p*). Dichos
precios aparecen multiplicados por la participacién de las exportaciones
reales y por la produccién interior real en la produccién final, por lo que
e:s necesario estimar las exportaciones unitarias (y*y) y la produccién
interior unitaria (y'/y). Dado que se dispone de indicadores de produccién
final en términos reales, las exportaciones reales se obtienen deflactando
le s exportaciones nominales procedentes de los registros de Aduanas, por
sus IVUX correspondientes, obteniéndose la produccién destinada al
mercado interior por diferencia, dada la estructura de estos conceptos en
1990%.

A continuacién se enumeran los indices de precios que se han utilizado
para elaborar el indicador de precios finales en las distintas ramas
productivas, menciondndose el grado de adaptabilidad de dichos indices
a la metodologia de este trabajo. El principal problema de adaptacién ha
consistido en elaborar indices de precios netos de impuestos, cuya
matodologia se explica en el apéndice III.

a, Indice de Precios Percibidos por los Agricultores
El indicador mads adecuado para medir los precios interiores de

p:roduccién en la agricultura es el IPPA, que estd elaborado por el
Ministerio de Agricultura, Pesca y Alimentacion. Es un indice de base fija,

‘%) Estos indicadores se describen algo mas adelante.
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pero con ponderaciones variables dentro del afio, de forma que recoge la
estacionalidad con que son producidos algunos bienes agricolas. Desde
1977 existen 3 bases distintas. En el apéndice III se recogen las
correcciones efectuadas para enlazar las series y para salvar la ruptura
derivada del cambio en el sistema de imposicién indirecta en 1986. El
principal problema de este indicador reside en que no recoge el precio de
algunos productos de la rama primaria, como el pescado.

b) Indice de Precios Industriales

El IPRI, que esté elaborado por el INE, es el indicador adecuado para
medir los precios finales de los bienes industriales que se comercializan 2n
el mercado interior. Es un indice de base fija (Laspeyres), por lo que, a
medida que la estructura industrial del periodo que se analiza se va
distanciando de la establecida segun el afio base, va perdiendo
representatividad. Por este motivo, el INE realiz6 un cambio de base 2n
1990, actualizando la del afio 1974, y adapténdola a la CNAE-93. En su
momento, el INE realizé los enlaces pertinentes, disponiéndose de series
homogeéneas, para un determinado nivel de desagregacion, desde 1977. in
el cuadro 2 aparecen las correspondencias entre el IPRI y la CNAE-93.

Como se explica con detalle en el apéndice 111, estas series presentan
una ruptura en 1986, derivada del cambio impositivo introducido en dicho
afio. En efecto, aunque el IPRI no incluye los impuestos indirectos
asociados a la cadena de comercializacién, siincorpora la carga impositiva
soportada hasta ese momento. Con anterioridad a 1986 estaba vigente el
sistema impositivo en cascada, de tal forma que los impuestos soportados
por un producto en el proceso productivo se incorporaban a los costes de
las empresas. Dicho componente impositivo desaparecié tras la entrada en
vigor del Impuesto del Valor Afiadido, por lo que ha sido necesario.salvar
la ruptura de este cambio impositivo. Ademas, en las ramas que soportan
impuestos especiales también se han eliminado estos, a partir de 1986.

c) Precios de exportacion

La informacién disponible sobre precios de exportacion estéa basada en
los registros administrativos de las aduanas, a partir de los cuales la
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Direccién General de Previsién y Coyuntura proporciona Indices de Valor
Unitario (IVU's). Dichos indices se aproximan al concepto de precios de
produccién, ya que excluyen el proceso de comercializacién. A partir de
1992 existe informaciéon, con periodicidad mensual, de los IVU's de
exportacion por ramas de actividad de bienes tanto agricolas como
irdustriales. Con anterioridad a esa fecha el Ministerio de Industria y
Eaergia tiene disponible una base de datos que proporciona precios de
exportacion por ramas de actividad con periodicidad anual, lo que ha
exigido llevar a cabo su trimestralizacion y efectuar el enlace entre las dos
biases de informacion (véase apéndice III).

d) Deflactor de la inversiéon en construccion

Los precios finales de la rama de construccion se calcularon como
ma2dia ponderada del IPC en esta rama (que recoge unicamente el
componente de reparacion de vivienda) y del deflactor de la inversion en
construccién, indicadores que proporciona en ambos casos el INE. Estas
ponderaciones se obtienen de la matriz de demanda final de las TIO. Dado
que en ambos casos se incluye el IVA, este ha sido eliminado en su
estimacién.

e) Indice de Precios al Consumo de los Servicios

Como ya se ha comentado, no existe informacién sobre precios de
produccion en los servicios, por lo que se ha optado por utilizar como
indicador el IPC, que, como se sabe, incluye el proceso de comercializacién
de los productos. No obstante, las caracteristicas especificas de este
sector, en el que es dificil distinguir entre produccién y distribucién,
hecen pensar que el sesgo que se pueda cometer, aunque dificil de
ctantificar, no distorsionara excesivamente los resultados. La opcién de
utilizar el deflactor del valor afiadido en los servicios se ha desechado,
tanto por la menor disponibilidad de datos como porque supone excluir los
costes de los consumos intermedios. La evolucién del IPC del agregado de
los; servicios que se esta utilizando en este trabajo y del deflactor de la
rama muestran, salvo en periodos muy puntuales, un perfil relativamente
siinilar, por lo que, como se ha dicho, las distorsiones no deben ser
relevantes.
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La desagregacion del IPC sigue la de la clasificacion del consumo
privado por funciones, que es muy distinta a la CNAE-93 que se viene
utilizando. Ello ha exigido, en primer lugar, establecer una
correspondencia entre dicha desagregaciéon y la CNAE-93, que aparece
recogida en el cuadro 3. Asimismo, ha sido necesario enlazar las series ¢n
los momentos en los que se han producido cambios metodolégicos y
corregirlas de fiscalidad. Los aspectos técnicos asociados a estas
correcciones aparecen en el apartado correspondiente del apéndice 1I1. Por
ultimo, cabe destacar que el grueso de la produccién de estas ramas va
destinado al consumo interior, por lo que los precios interiores :e
consideran un indicador adecuado del precio total.

V.2. Indicadores de costes intermedios unitarios

Los costes intermedios unitarios se obtienen a través del producto ile
un indice de precios (p®) y de un indice de productividad de los consum>s
intermedios (ci/y). La elaboracién de este 1ltimo presenta fuert:zs
restricciones, dada la escasa informacién disponible sobre consumods
intermedios. No obstante, su exclusién implica suponer que la
productividad de los consumos intermedios es constante, supuesto
especialmente controvertido cuando el periodo objeto de estudio es tan
dilatado como el que se trata aqui.

En funcion de la informacion disponible se ha optado por aproximar la
productividad de los consumos intermedios en cada rama multiplicando la
participacién de los consumos intermedios nominales en la produccion final
nominal que se desprende de las TIO por el cociente del precio final de la
rama respecto al del consumo intermedio:

- [25]
r T p*

Esta aproximacion solo se ha podido realizar en términos anuales péra
los afios en que las TIO estén disponibles. Entre 1981 y 1984 se ha
realizado una interpolacién lineal a partir de las tablas de 1980 y 1985, y
para los afios anteriores a 1980 se ha optado por mantener constante la
productividad de 1980. A partir de 1993, ultimo afio para el que se dispone
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ce TIO, se suponen productividades constantes e iguales a las de este afio.

A continuacién se comentan brevemente los indicadores que se utilizan
rara obtener indices de precios de productos intermedios en las distintas
ramas productivas, siendo en los servicios donde la falta de informacion es
mayor, al disponerse tunicamente del IPC. Los indices de precios se
elaboran como una media ponderada de los bienes intermedios de
procedencia interior e importada. Como en los casos anteriores, para un
andlisis més detenido de la elaboracién de los mismos se puede consultar el

apéndice III.
a) Componente de intermedios del IPPA

A partir de la desagregacién disponible del IPPA se seleccioné un
grupo de bienes que se podian considerar consumos intermedios de otras
ramas. La seleccién permitié diferenciar los bienes intermedios dirigidos
a unos u otros sectores. Cabe recordar que, también en este caso, antes
d=2 1986 se realizé una correccion por fiscalidad.

b) Componente de intermedios del IPRI

Paralas distintas ramas de laindustria se consideraron aquellos IPRI's
qe el INE incluye en su definicién de bienes intermedios. Ello ha exigido
descender a un nivel de desagregacion de tres digitos y enlazar las series
para corregir el efecto de la ruptura derivada del cambio de base. En el
cuadro 2 aparecen las correspondencias entre el IPRI de bienes intermedios
y la CNAE-93. Al igual que en el caso de los precios de produccién, ha sido
necesario corregir las series por el cambio de fiscalidad introducido en
1986, pero no se eliminan los impuestos especiales durante la totalidad del
periodo muestral.

c) Precios de importacion de bienes intermedios
Al igual que en los precios de exportacién, a partir de los registros
aclministrativos de las aduanas se obtienen indices de valores unitarios de

las importaciones, que se aproximan al concepto de precios de productor,
al quedar excluido el proceso de comercializacién. Los precios de
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importacién relevantes para aproximar los costes intermedios son los IVU's
de importacién de bienes intermedios, datos que solo estan disponibles &.
nivel agregado, pero no para el nivel de desagregacion que se efectua er.
este trabajo. Por ello se han utilizado directamente los IVU's de
importacién por ramas, no de los bienes intermedios, sino del conjunto de
bienes, independientemente de su destino econémico (consumo, intermedios.
e inversiéon). Como ya se ha comentado, con anterioridad a 1992 e.
Ministerio de Industria y Energia tiene disponible una base de datos de
precios de exportacién e importaciéon por ramas a nivel anual. El
procedimiento seguido para enlazar las dos bases de informacién ha sido
similar al utilizado para el caso de los precios de exportacién. Estos precios
han sido corregidos por los aranceles que soportan en Aduanas a partir de:
1986 y por los aranceles y el Impuesto de Compensacién de Gravamenes:
Interiores (ICGI) previamente a esta fecha (véase apéndice III).

d) Indice de precios intermedios de los servicios

Para los servicios la unica opciéon consiste en recurrir al IPC sin
impuestos indirectos, coincidiendo conel indicadorque se ha utilizado pars
obtener los precios finales. Por su parte, el precio de los costes
intermedios del comercio se aproxima por el indicador de margenes de
comercializacién que se describe posteriormente.

V.3. Indicadores de costes laborales unitarios

Los costes laborales unitarios se obtienen a través del cociente del
coste laboral por persona y de la productividad del trabajo. El concepto de
coste laboral incluye el salario y las cotizaciones sociales a cargo del
trabajador y de la empresa. A continuacién se comentan los indicadores
que se utilizan para obtener indices de coste laboral por persona, del
empleo y de la actividad, que son objeto de un andlisis mds detenido en los
apartados correspondientes del apéndice III.

a) Coste laboral por persona

Los indicadores de costes laborales por persona se calcularon
combinando el salario neto por persona con un indicador de las cotizacione:
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sociales, que variara en funcion del caracter de asalariado o auténomo del
trabajador. Para aproximar el salario neto se parti6 de los datos de
ganancias medias por persona que el INE proporciona en la Encuesta de
Salarios (ES), que han sido sometidos a un tratamiento estadistico para
salvar las rupturas derivadas delos cambios metodolégicos. El concepto de
ganancia media se refiere al colectivo de trabajadcres asalariados e
incluye, ademés de los sueldos y salarios netos, las cotizaciones a cargo
del asalariado. Dado que no existe ninguna informacién sobre el salario de
los trabajadores auténomos, se supuso que, para cada una de las ramas,
es el mismo salario que el que perciben los trabajadores asalariados,
aunque se tiene en cuenta que estdn sometidos a un tipo de cotizacién
distinta. La informacién sobre cotizaciones sociales es fragmentaria e
incompleta, especialmente cuando se desciende a nivel desagregado, por
lo que su estimacion se ha llevado a cabo a partir de los tipos legales, que
s2 aplican a los salarios sin tener en cuenta la existencia de los topes
maximos y minimos. Conviene recalcar que la no consideracién dentro de
las cotizaciones de las indemnizaciones por despido, ni de las subvenciones
a determinadas modalidades de contratacién, origina sesgos, que pueden
llegar a ser significativos en periodos de fuerte destruccién de empleo
indefinido o de aumento de la contratacién bajo las modalidades que
acceden a subvenciones a través de recortes de las cotizaciones. Por
ultimo, el indicador de costes laborales por persona se obtuvo como una
media ponderada del coste laboral de los asalariados y de los auténomos,
donde la diferencia entre ambos es el tipo de cotizacion.

b) El empleo

Los indicadores de empleo se calcularon a partir de la EPA, elaborada
por el INE, que ha sido necesario enlazar siguiendo el criterio de la
CNAE-93. Las series se han corregido de la posible ruptura derivada de
le. actualizacion de las secciones censales a partir del censo de poblacién
de 1991, respetando la correccién que para el total se explica en Artola et
a.. (1997) y los perfiles de las afiliaciones a la Seguridad Social por ramas
d= actividad.
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¢) Produccién real

El indicador por excelencia de la produccién real es el IPI, cuya fuenite
es el INE, y que ha sido utilizado en la mayoria de las ramas industriales.
El IPI, al igual que el IPRI, es un indice de base fija (Laspeyres), por lo
que su principal inconveniente es que a medida que la estructura
industrial del periodo que se analiza se va distanciando del afio base, Ics
indices sufren una paulatina pérdida de representatividad. Asi, aunque
el IPI es un buen indicador de la produccién real en las ramas industriales ,
su utilizacién durante un periodo prolongado presenta problemas en les
ramas que han experimentado intensas transformaciones estructurales
entre los afios que fijan las distintas bases (1974 y 1990) . En concreto, en
la rama de construccién de maquinaria y equipo eléctrico ha sido necesar:o
sustituir el IPI por un indicador de consumc de electricidad, y en la rana
de material de transporte, por un indicador sintético elaborado a partir de
la produccién nacional de auteméviles y de las disponibilidades de acerc.

Los mayores problemas a la hora de obtener indicadores de produccién
real se sitian en las ramas de los servicios. En este caso se utilizaron tanto
indicadores de demanda del producto como de uso de los factores
productivos. La utilizacién del empleo como Gnico indicador provoca, pcr
definicidn, que el crecimiento de la productividad sea nulo. Por ello, ‘a
linea mas utilizada ha consistido en aproximar, de alguna forma, la funcién
de produccién de un producto, combinando indicadores de empleo ccn
indicadores de factores de produccién alternativos, entre los que destacan
los consumos intermedios, dependiendo de la informacién existente. Esta
estrategia se ha utilizado en la mayoria de ramas de los servicios. En a
agricultura, la produccién se aproximé por un indicador que recoge 21
Valor Afiadido Bruto, junto con el uso de consumos intermedios y ce
capital. En la construccion se utilizé como indicador la formacién bruta ée
capital en dicha rama, optandose asi por una aproximacion a través de .a
demanda. Esta misma aproximacion se siguié en el comercio de bienes ce
consumo, para el que se utiliza un indice de disponibilidades de bienes c.e
consumo. En el cuadro 4 se ha sintetizado la composicién de los indicadores
para cada rama de actividad, asi como las distintas fuentes de informacioér..

En el caso de las ramas industriales y en la agricultura es necesar:.o
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obtener, asimismo, indicadores de la produccién exportada. A partir de
1¢88, la clasificacién CUCI a tres digitos de los registros de Aduanas
permite obtener, con periodicidad mensual, dichos indicadores con
ceracter nominal. Previamente a esa fecha, los datos de la Balanza de
Pagos proporcionan informacién anual sobre idéntico concepto, por lo que
se ha tenido que ‘trimestralizar esta base y enlazar con la anterior (véase
apéndice III). Dividiendo por los indicadores de precios de expotacién
definidos previamente se obtienen los indicadores en términos reales.

V.4. Indicadores de mirgenes de comercializacién

El margen de comercializacién se aproxima a través de la diferencia
entre el precio de venta del producto que adquiere el consumidor final y
el precio de compra de los bienes adquiridos por el comerciante para su
venta posterior a los consumidores. Siguiendo la metodologia de este
trabajo, en ambos casos se excluye la fiscalidad.

Como ya se ha sefialado, dentro de esta rama se distingue entre el
murgen de comercializacién y el margen bruto de explotacién. En este
ultimo, por la forma en que se viene tratando la rama de comercio, es
necesario deducir, no solo los costes intermedios y laborales, sino también
los costes derivados de la adquisicion de productos finales para su venta
pusterior. En funcién de la informacién disponible, el margen de
ccmercializacion se calcula para el agregado de la rama del comercio de
bienes de consumo, y también para 8 tipos de bienes, al disponerse para
ese nivel de desagregacién de precios de compra y de venta.

A continuacién se comentan brevemente los indicadores que se utilizan
pera obtener el margen de comercializacién. Para un anédlisis méas detallado
de los mismos deben consultarse los apartados correspondientes del
apéndice III.

a) Indicadores de precios de venta
El indicador mds adecuado para aproximar el precio de venta de los

bienes corregido de fiscalidad es el IPC. La desagregacion del IPC de
bienes no coincide con la que se estd manejando en este trabajo, dada la
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existencia de problemas de identificacién en algunas categorias del IPC.
En el cuadro 3 aparece la desagregacion que se ha efectuado del IPC de
bienes. En concreto, la comercializaciéon de productos de la industria de
alimentacion y de los productos agricolas se considera conjuntamente y lo
mismo ocurre con las categorias de metales y no metales, por un lado, ¥y
maquinaria y material eléctrico y electrénico, por otro.

b) Indicadores de precios de compra

Los precios de compra de bienes de consumo se aproximan a través del
IPRI de bienes de consumo producidos en las ramas industriales. Las
correspondencias entre el IPRI de bienes de consumo y la CNAE-€3
aparecen en el cuadro 3. Dado que estos precios reflejan exclusivamente
el valor de los bienes producidos en el interior, los precios de los bienes
de consumo importados se aproximan con los IVU's de las importaciones par
ramas, que, como ya se comentd previamente, no distinguen el destino
econdémico de los bienes, por lo que no ha sido posible utilizar la mejcr
aproximaciéon que seria los IVU's de bienes de consumo por ramas Ge
actividad.

VI. LA EVOLUCION DE LOSMARGENES DE EXPLOTACION UNITARICS
ENTRE 1977 Y 1996

En los gréficos 1 a 7 se han representado los indicadores de margen
bruto de explotacién unitario relativo, esto es, expresados como porcenta;ie
del precio final. Hay que tener en cuenta que estos indicadores no scn
adecuados para aproximar la rentabilidad de las empresas, dado que, conio
ya se ha comentado, dicho margen recoge no solo el margen neto ce
explotacion, sino también el coste del capital, que puede wvariar
significativamente de unas ramas a otras, en funcién-de la intensidad ccn
que se utilice dicho factor. Ademés, aunque, a través del anclaje de las
TIO, se ha tratado de garantizar la coherencia interna del amplio abanico
de indicadores que se utiliza, no hay que olvidar que el margen bruto c.e
explotacién se obtiene por residuo, lo que hace que tiendan a acumularse
en esta variable los posibles errores que se hayan podido cometer en 21
célculo del resto de indicadores. Dichos errores pueden ser especialmente
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s.gnificativos en los servicios, donde la informacion de base es mas
daficiente. En consecuencia, el anélisis de estos datos hay que efectuarlo
con las debidas cautelas, especialmente si se comparan los niveles de
méargenes unitarios entre las distintas ramas, siendo més adecuados para
analizar su evolucién a lo largo del tiempo, asi como los cambios de
tendencia que experimenta a lo largo del ciclo econémico.

Aunque se han elaborado indicadores de méar genes para 21 ramas, en
este apartado se representan graficos solo para el agregado de empresas
n» financieras y para las ramas de agricultura, energia, manufacturas,
construccién, servicios destinados a la venta y comercio de bienes de
consumo. Dado que estos indicadores se obtienen como nimeros indice, su
n: vel se consigue suponiendo que en el aiio base (1993) coincide con el que
proporcionan las TIO para ese mismo afio. En estos graficos también se han
p-asmado los niveles de los mérgenes brutos de explotacién que se obtienen
de las propias TIO y, para el agregado de manufacturas, los que
proporciona la Central de Balances del Banco de Espaiia (CBBE, cuadro
II1.B.2.6). Aunque la CBBE también proporciona informacién para otras
ramas, su cobertura no es lo suficientemente amplia como para permitir
comparaciones homogéneas.

Como se puede comprobar en el grafico 1, el perfil que proporciona el
indicador es practicamente coincidente con el de las TIO. Los midrgenes
ag'regados han mostrado un perfil creciente en las dos décadas
consideradas, aumentando en torno a siete puntos porcentuales. En su
evolucion cabe distinguir cuatro fases diferenciadas (véase tablal). Hasta
el afo 1982, el nivel del margen sobre la producciéon permaneci6 estable,
iniciando posteriormenteun fuerte crecimiento que per duré durante la fase
e>:pansiva de la segunda mitad de los afios ochenta. A partir de 1990 se
inicié una tendencia decreciente que culminé en el aiio 1992; este aiio fue
en: el que se produjo una fuerte depreciacion de la peseta, asociada a las
tensiones cambiarias en el seno del Sistema Monetario Europeo.
Posteriormente, los margenes volvieron a aumentar, aunque cada vez de
forma mas atenuada.

En la agricultura, los mérgenes brutos de explotacién mantienen una
tendencia creciente dentro de un perfil ciclico (véanse grafico y tabla 2).
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Los aumentos de margenes han venido vinculados a las fuertes ganancias
de productividad del trabajo que ha experimentado la rama, presionando
a la baja la participacion de los costes laborales unitarios. Cabe destacar,
ademas, que desde principios de los afios noventa la mejora de los
margenes ha descansado sobre el mayor dinamismo exportador que se
aprecia en esta rama. La comparacion con la informacion que proporcionan
las TIO refleja una continua sobreestimacion del nivel por parte del
indicador, aunque los puntos de giro si parecen quedar adecuadamente
recogidos.

En la tabla 3 se puede observar cémo para las ramas energéticas se
aprecia un crecimiento ininterrumpido de los mérgenes brutos de
explotacion desde el inicio del periodo hasta 1988, momento a partir del
cual tiende a estabilizarse. Resulta interesante destacar la brusca
ampliacién de margenes que tuvo lugar en 1986, cuando la caida del precio
del petrdleo en los mercados internacionales no llegé a transmitirse
integramente a los precios finales. Un indicio adicional del fuerte aumento
de margenes en este afio fue el considerable incremento de las rentas del
monopolio del petréleo. En esta rama existe una adecuacién casi perfecta
entre el indicador y los datos de las TIO, probablemente como consecuencia
de que las regulaciones de los precios de estos productos han sido una

constante hasta fechas recientes (véase grafico 3).

Los margenes en las manufacturas, aunque tienen un comportamiento
ciclico, han mostrado una tendencia decreciente, ya que la recuperacién
de margenes que sigue a los episodios de caida termina estabilizandose en
niveles progresivamente inferiores (véase tabla 4), aspecto que puede
estar reflejando la mayor competencia a la que se ha ido enfrentando el
sector. En general, se aprecia que las oscilaciones de los margenes en las
manufacturas han tendido a adelantarse respecto a la fase ciclica,
desempefiando los costes laborales unitarios un papel fundamental en dichc
comportamiento. Asi, la dificultad de transmitir a precios los aumentos de
costes, en un sector que se ha ido abriendo progresivamente a ls.
competencia exterior, termina saldéandose con contracciones de margenes.
Su posterior recuperacion ha solido venir vinculada a caidas significativas
de los costes laborales unitarios, ligadas, en un primer momento, a los
aumentos de la productividad aparente del trabajo que se producen en ur.
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*ontexto de destrucciéon de puestos de trabajo, y, posteriormente, a una
tendencia a la moderacién salarial. Las devaluaciones que han acompafiado
a estos episodios han facilitado mayores crecimientos de los precios finales
sin que ello suponga pérdidas de competitividad, siendo una via adicional
a la mejora de los mdrgenes, que tiende a concentrarse inicialmente en el
Zrupo de empresas con una mayor orientacién exportadora. Conviene
Jestacar, no obstante, que la depreciacién del tipo de cambio tiende a
resionar al alza los costes intermedios, sobre todo de bienes importados
7 posteriormente interiores. El impacto de este encarecimiento de costes
puede ser significativo en una rama en la que los CI representan en torno
al 60% de los costes. En general, durante lafase de maduracién del ciclo los

margenes tienden a estabilizarse.

Como se aprecia en el gréafico 4, el perfil del indicador en las
manufacturas es bastante coherente con el calculado a partir de las TIO.
3e efectuia también la comparacion con los datos de la CBBE, que, para
este agregado, presenta una elevada cobertura. Con todo, la comparacién
no esté exenta de problemas, ya que, aunque los conceptos utilizados son
los mismos, el criterio para calcular los CI varia, aspecto que puede
explicar las diferencias de niveles entre ambas fuentes‘'?). Aislando las
ciferencias de niveles, que tienden a permanecer constantes, el perfil de
evoluciéon es muy similar. La diferencia mds significativa se produce en el
&no 1993, donde los datos de la CN y de la CBBE recogen reducciones del
rargen bruto de explotacién, mientras que el indicador muestra ya una
recuperacion. Cabe recordar que durante este afio la destruccién de
empleo en las manufacturas alcanzé el 10%, encareciéndose notablemente los
costes como consecuencia del desembolso que debieron realizar las
empresas en concepto de pago de indemnizaciones, que, como se
recordard, no se han podido incluir en el indicador de costes laborales
unitarios que se elabora en este trabajo.

(1% La CN sigue el criterio SEC, que establece como norma bésica que
los intraconsumos se eliminen de la producciéon y de los CI cuando
rertenecen al mismo grupo de la NACE-CLIO (tres digitos de la
clasificacién). Con este criterio se consigue que el valor total de la
¥ roduccién y los CI sean invariables a los distintos niveles de agregaciéon
gue puedan utilizarse para definir las tablas.
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La importante desaceleracion de los precios finales a la que ha hecho
frente el sector de la construccion desde finales de la década de los setenta
hasta 1996 ha sido compatible, como se puede apreciar en la tabla 5, coa
una paulatina ampliacién de sus margenes brutos de explotacion. Este
aumento de margenes, que fue especialmente relevante a partir de 1982,
pudo estar relacionado con el cambio de orientacion de la politica
presupuestaria que fijé como uno de los objetivos prioritarios la mejora de
la dotacion de infraestructuras del pais; ademas, en la segunda mitad de
los afios ochenta, se produjo un fuerte aumento en los precios de 1la
vivienda, que pudo contribuir positivamente al crecimiento de los
margenes. En el afio 1991, tanto la inversién piblica -una vez que se ibaa
terminando las obras asociadas con el afio 1992- como los precios de la
vivienda comenzaron a declinar, produciéndose unajustede margenes. Los
posteriores recortes de la inversién publica, asociados a la necesidad de
correccién de los desequilibrios de las cuentas publicas, supusieron ua
elemento negativo en la evolucién de la actividad de esta rama, donde
continuaron reduciéndose los méargenes, si bien, dentro de un perfil mas
ciclico. Esta evolucién del margen se asemeja a la que proporcionan las
TIO, alcanzandose los méximos en los mismos afios (véase gréfico 5). No
obstante, en esta rama se aprecian diferencias significativas en los niveles
del indicador, respecto al que proporcionan las tablas.

A lo largo de la década de los ochenta los mérgenes brutos de
explotacion unitarios en los servicios mostraron una relativa estabilidai
(véase tabla 6). Durante estos afios, tanto en las fases expansivas como
en las recesivas, los precios han tendido a acomodarse con gran facilidai
a la evolucién de los costes. Sin embargo, a partir de 1987 se inicié una
tendencia, practicamente ininterrumpida, de ampliacién de margenes,
modesta al principio, y muy intensa a partir de 1990. En la presente
década, la desaceleraciéon de precios, aunque muy significativa, esta
siendo muy inferior a la que permitiria la evolucién de sus costes,
trayectoria que se viene apreciando independientemente de la mayor o
menor presion de la demanda interna. El sesgo que presenta esta rama
hacia el crecimiento de los precios frente al crecimiento de las cantidades
podria estar influyendo negativamente tanto en la evolucién de la inflacion
como en la generacién de empleo.
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La falta de competencia en estas ramas, que produce fuertes
restricciones de oferta, podria ser uno de los factores que se encuentran
cetras de este comportamiento tan adverso. Ademss, la practica habitual
en la economia espaiiola de indiciar los salarios respecto al IPC general,
¢ ue, como consecuencia de la mayor competencia a la que se enfrentan las
empresas industriales, crece por debajo de los precios en los servicios,
janto con el uso intensivo de nuevas formas de contratacién con menor
coste, son dos factores que han favorecido una mayor contencién de sus
costes laborales nominales, que se ha transmitido, solo muy parcialmente,
a los precios de los servicios. Cabe destacar que, aunque con distinta
iatensidad, la ampliacién de los margenes durante estos ultimos afios ha
afectado a casi la totalidad de las ramas, exceptuando las comunicaciones
y otros servicios, donde se incluye un agregado relativamente amplio de
actividades ligadas a los servicios profesionales y a las empresas. Detras
de este comportamiento diferencial podrian encontrarse las medidas de
liberalizacibn que han empezado a introducirse en determinadas
actividades.

Las cuentas nacionales muestran, como se aprecia en el grafico 6, un
rerfil para los margenes brutos de explotacion en los servicios
relativamente similar al del indicador, aunque la reducciéon de estos en el
afio 1991 no parece estar recogida por el indicador.

El andlisis de la rama de comercio de bienes de consumo permite poner
en conexién los precios de los bienes finales desde el punto de vista del
productor -precios de compra- con los precios del consumidor -precios de
venta-, medidos a través de los componentes de bienes del IPC. El margen
comercial, aproximado por la diferencia entre los precios de venta y los
precios de compra, mostré una elevada estabilidad desde principios de la
década de los ochenta hasta 1987, momento a partir del cual no dej6é de
crecer hasta 1994 (véase tabla 7). La importante ampliacién del margen
durante este periodo ha dificultado el proceso desinflacionista en nuestra
economia, ya que la contencién de los precios finales de los bienes, desde
el punto de vista del productor, no se ha transmitido integramente al
cinsumidor. Esta situacion ha cambiado en los tultimos afios, cuando la
intensidad que lleg6 a alcanzar la debilidad de la demanda, junto a la mayor
competencia que ha ido surgiendo con la apertura de grandes superficies,
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estd dando lugar a una situacion en la que el crecimiento de los precios de
venta estd siendo inferior al de los precios de compra. Cabe matizar, sin
embargo, que la contraccion del margen comercial no se estd traduciendo
en un empeoramiento de los médrgenes brutos de explotaciéon de la rama, en
gran parte, como consecuencia de la desaceleracion que han venido
experimentando los costes laborales unitarios, debido a la generalizacion
de nuevas formas de contratacién mds baratas. Como se puede comprotar
en el gréfico 7, la adecuacion entre los indicadores y la informacién de :as

TIO es muy elevada.
VII. CONCLUSIONES

En este documento se presentan series historicas con periodicidad
trimestral, desde 1977, de un conjunto de variables que permiten analizar
el proceso de formacién de precios y costes d e 20 ramas productivas, desde
la 6ptica del productor. También se analiza, para el agregado de bienes de
consumo, el proceso de formacién de precios y costes desde la 6ptica el
consumidor. Parasu elaboracién se combinan indicadores de corto plazo -lo
cual permite disponer de la informacién con un retraso de aproximadamente
tres meses-~ con las TIO, que proporcionan la coherencia necesaria p:ra
obtener un indice de margen bruto de explotacién a través de la diferencia

entre los precios y los costes.

A través de la comparacion de la evoluciéon de los precios finales de
produccion con los costes totales se infiere el comportamiento del margen
bruto de explotaciéon unitario que tenderé a ampliarse cuando los precios
crezcan por encima de los costes totales. Dado que, en aquellas ramas cue
estdn sometidas a la competencia exterior, se diferencia entre precios
interiores y de exportacién, bajo el supuesto de que la estructura de
costes de las empresas no varia en funciéon del destino de su produccién,
es posible inferir si las ampliaciones o contracciones de margenes tienc.en
a concentrarse en la producciéon interior o en la destinada al mercado
exterior. Asi, puede ocurrir que en periodos de relativa debilidad del tipo
de cambio y de escasa presién de la demanda interna tiendan a aumentar
en mayor medida los precios de exportacién que los interiores,
combindndose una ampliacién de los médrgenes unitarios en los productos

destinados al mercado exterior y una compresién en los productos que se
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destinan al mercado interior.

La informacion disponible permite identificar, ademés, la procedencia
de las presiones de costes, segun sean a través de los inputs intermedios
o de los laborales. Dentro de los primeros se diferencia entre costes
intermedios interiores e importados, lo que permite identificar sila presiéon
de: los costes intermedios proviene de un encarecimiento de los inputs
importados, bien por el aumento de los precios de las materias primas o por
la evolucién del tipo de cambio, o de alzas en los precios de los consumos
intermedios adquiridos en el interior, diferencidndose entre los inputs
industriales y la adquisicién de servicios. Respecto a la presiéon de los
costes laborales es posible analizar la incidencia de los salarios nominales
y de la productividad del trabajo. Por ultimo, para el agregado de bienes
se considera, no solo los precios de produccién sino también los de
consumo, siendo la diferencia el margen de comercializacion. La
comparacion entre ambos precios permite analizar cémo se trasladan los
precios de produccion a los precios de consumo.

Dado que se dispone de series histéricas para este conjunto de
inilicadores desde 1977, en trabajos posteriores se presentara las
estimaciones de modelos de precios y costes que permitan captar los
fa:tores determinantes del proceso de formacién de precios en las distintas
ramas productivas.
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ESQUEMA 1

CADENA DE COMERCIALIZACION

Consumos intermedios (incluyen impuestos indirectos especiales)
Gastos de personal

Resultado econémico bruto de explotacion

e Amortizaciones y provisiones

e Carga financiera

¢ Subvenciones

+ Impuestos directos
e Resultado neto

Impuestos indirectos especiales (en las ramas de energia, material de
transporte, alimentacién y otros servicios)

1. PRECIO DE PRODUCCION
1=A+B+C+D

Margen comercial d e mayorista

2. PRECIO DE MAYORISTA
2=1+E

Margen comercial del minorista

e Consumos intermedios minorista
e Gastos de personal minorista
¢ Resultado econémico bruto de explotacién minorista

Impuesto sobre el Valor Ainiadido

3. PRECIO DE CONSUMIDOR
3=2+F+G
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ESQUEMA 3

INDICADORES DE PRECIOS FINALES

Bienes Servicios

Precio | IPPA
produccién | PRI
IVUX

Productos destinados al
mercado interior
Productos exportados

Precio
mayorista
IPC
Precio
consumo Bienes interiores Servicios interiores

Bienes importados
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CDADRO 1

TABLA DE CORRESPONDENCIAS

Ccontabilidad

Encuesta de Salarios

RAMAS 3 CNAB-74 CNAE-93
Nacional 77-89 89-95 CNAE-93
Acricultura 10 01; 02; 03; A; 8 - - -
04; 05; 06
Erergia y 31; 33; 50: 11; 12; 13; DF; B; C 11; 12; 11; 12 D23; E; C
extractivas 71; 73 75: |14 15; 1&: T 13; 14; 13; 14} .
96; 97; 98; 21; 23 15; 21 15; 167
116 21
Metalurgia y 134; 137; 22; 31 DJ 22; 31; 22; 31 D27; D28
fabricacién de | 190; 32; 39
praductos
metilicoe
Otros productos | 151; 153; 24 DI 23; 24 23; 24 D26
minerales no 155; 157
metélicos
Quimica 170 25 DG 25 25 D24
Coastruccidn de | 210; 230; 32; 33; 34; DK; DL 31; 32; 32; 33; D29; D30;
majuinaria y 250 35; 39 39 34; 35; 031; D32;
eq. eléctrico 39 D33
Ma:erial de 270; 290 36; 37; 38 DM 36; 37; 36; 37; D34; D3S
transporte 38 38
Alimentacién 310; 330; 41; 42 DA 41; 42 41; 42 D15; D16
350; 3707
390
Textil, cuero y |410; 430 43; 44; 45 DB; DC 43; 44; 43; 44; D17; D18;
ca..zado 45 45 D19
Madera otras 450; 510 46; 49 DD; DN 46 46; 49 D20; D36;
manufacturas D37
Papel y edicién | 471; 473 47 DE 47 47 D21; D22
caucho y 490 48 Dh 48; 49 48 D25
plistico
Conatruccidén 530 50 F 50 50 F45
Recuperacidn §s0 67 G50.2; 61; 62; 64; 67 GS0
Y reparacidn Gs2.7 2_3,, 64;
Margen 64 G50~ 61; 62; 64; 67 G52
conercial G50.2; 63; 647
G52-cb2.7 |67
Rettaurantes 590 65; 66 H 65; 66 65; 66 H56
Y zlojamiento
Trenaporte 611; 613; 71; 72; 73; 60; 61; 72 71; 72; 160; 161;
631; 633; 74; 75 62; 63 73; 74; I62; I63
650 75; 76
Corrunicaciones 670 76 64 - 71; 73; 164
i 74; 75;
76
Investigacién y | 750 93~-93(PUB) M-M(PUB); | - == K73
ensefianza 73-
73(PUB)
Sanidad 770 94-94 (PUB) N-N(PUB) - == -
Resto de 710; 730; 8-81-82; X; 81; 82 81; 82 K70; K71;
gervicios 790 979sPUB 0~0|PUB); K72; X74
—[9 -~93(pus P-P(PUB) ;
-(94-94 PUB;] -Q(PUB|;
~L(PUB
—_—
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TABLA DE CORRESPONDENCIAS

RAMAS DE CONSTRUCCION IPC
CNAE~93
¥ SERVICIOS DESTINADOS
A LA VENTA 1976 1983 1992
Construccién F 311c; 331c 33520 3A20
33320 3c
Recnperacidén y reparacién G502 224 22812 2D12
G527 621A 23200 2H00
43720 4BOB
43630-4360B | 4BOC
64432 4C44
74813 6R32
7A13
dosteleria H 814 85610 8B10
82 85621 8B20
I'ransporte 160; 161; 162; | 6300 64500 6B00
163 64600 6C00
85622 8B30
Zomunicaciones 164 6400 64700 6D00
Zducacién M-PUB 7200 75100 7D00
75200 7E00
75300 7F00
75420 7620
3anidad N-PUB 5452 54210 5a10
5453 54221 5a20
5454
5455
dtros servicios K; 090; 091; 311A 33310 3a10
092; 093; P 3118 44100 4F00
4520 64450 6A50
4600 75000 7C00
6233 85510 8Al0
623B 85722 8cs0
623C 54222 8C40
7130 5A30
712a
5451
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CUA RO 4

TABLA DE INDICADORES DE ACTIVIDAD

Agricultura

Construccién de mdquinae agricolas y tractores (IPI},
Fabricacién de productos quimicos destinados a la
agricultura (IPI), Productoe para la alimentacién animal
(IPI), Valor afiadido bruto de agricultura, silvicultura y
pesca {(CNT)

Extractivas y energéticae IPI
Metalurgia y fabricacién de IPI
productos metélicos

Otros productos mineralee IPI
no metélicos

Quimica IPI

Construccién de maquinaria
y equipo eléctrico

Coneumo interior neto de electricidad (REE)

HMaterial de transporte

Produccién nacional de automéviles (ANFAC), Disponibilidade:
de aceroc (UNESID)

Alimentacién IPI
Textil, cuero y calzado IPI
Madera y otras manufacturas IPT
Caucho y plastico IPI
Papel y edicién IPI

Construccién

Formacién bruta de capital fijo: construccién (CN R)

Recuperacién y reparacién

Asalariados (EPA), Fabricacién de herramientas y articulos
acabados en metales (IPI)

Comercio

Produccibn bienes de consumo (IPI), Produccién rama
agricultura, eilvicultura y peeca (indicador sintético),
Importacién bienes de consumo (Aduanas), IVU importacionee
bienes de consumo (Direccién General de previsién y
coyuntura), Exportacién bienes de consumo, IVU exportacién
bienee de consumo

Restaurantes y alojamiento

Viajeros alojados en hoteles (INE)

Transporte Ocupados (EPA), Transporte de viajeros por ferrocarril
(RENFE) , Transporte de mercancias por ferrocarril (RENFE),
Transporte maritimo de viajeros (INE), Transporte maritimo
de mercanciae (INE) Transporte aéreo de pasajeros
(Ministerio de Transporte), Transporte aéreo de mercancias
(Ministerio de Transporte)

Comunicaciones Comunicaciones telefénicas: minutos vendidoe ( elefbnica)

Educacién Ocupados (EPA), Fabricacibén de papel y cartén (IPI)

Sanidad Ocupados, Fabricaci6n de productos farmacéuticos (IPI)

Resto Valor afiadido bruto de servicios destinados a la venta

(CNTR)
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RAMAS INDUSTRIALES

CORRBSPORDENCIA IPI"

_B_nergia extractivas C, DFP (13,14), E

Metalurgia y fabricacién de productos oIy (22,31,322)

metdlicos

Otros productos minerales no metélicos | DI

Quimica DG

Alimentacién DA

Textil, cuero y calzado DB, DC (se alargan ambase
con 43,44,45)

Madera y otrae manufacturas DD, DN (se alargan ambas
con 46)

Caucho y pléastico DH

Papel edicién DE

* Subsecciones de la CNAE $3. En aquellos casos en lom que las series
no estaban completas para todo el periodo mueetral, se han enlazado
(para los datos comprendidoe entre el primer trimestre de 1977 y el
tercero de 1991) con las correspondientes agrupacionee de la CNAE 74

(que aparecen entre paréntssis).
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MARGEN BRUTO DE EXPLOTACION

Porcante jes sobre produccién

SECTOR EMPRESAS NO FINANCIERAS AGRICULTURA
%
GRAAICO 1, = GRAACO 2
20 20
13 18
10 10
5 s
o L 1 L L L " L L 0
™ 8 = 8 & W 9 W .
MANUFACTURAS
x GRAFICC 4
18 10
18 18
frydicedor
“ ~18
12 {12
10 10
L] Be ge 18
L] qe
L L L . " L L L L L o " i L L L L 1 L i #
7 ®m e | e ® o @& 6 ™ 8 & 88 o 8 oS
CONSTRUCCION SERVICIOS

Fuentee: INE y Banco de Espana.
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TABLA 1

X EMPRESAS NO FINANCIERAS
16-Di =97 tasas interanuales
79 89 81 81 8 84 85 86 87 89 K9 90 91 92 93 94 95 96
PRECIO FINAL 148 157 153 133 128 110 77 64 39 44 61 48 48 48 47 &8 S 31
Comgponente Interior 145 1S6 145 131 121 97 77 18 39 42 62 45 45 37 A4 35 43 20
Precio interior 149 156 151 B4 122 106 79 71 40 44 63 52 S50 42 46 50 S0 3
Patcipacién prod. int.» 0,4 00 496 03 .01l 09 02 07 02 H2 HI 06 HS 05 -2 -5 07 -0
Prud. destinada int. 03 06 -24 D2 29 05 18 37 54 38 49 20 1,0 24 47 36 2,2 04
Componente Exterior 22 183 235 17,1 L 290 71 H6 42 69 40 I8 85 &S 212 281 130 124
Prec oexicrior (pas) 91 194 167 106 186 120 55 -35 00 25 38 A5 I3 15 62 45 78 17
Tipo de cambio 84 91 6,0 43 54 02 17 41 24 34 47 35 0! -22 -né6 67 -06 07
En moneda extranjera B2 84 98 57 03 L9 37 74 25 60 87 20 14 08 62 -24 71 24
Participacién prod. extf) 11,2 -1 127 65 44 171 1,6 61 42 44 02 93 72 70 150 157 52 107
Prud destinada export 9 0,5 109 66 74 175 36 -32 97 84 SI N9 87 51 S 208 81 U3
COS1ES TOTALES 142 147 167 123 1,8 97 57 56 32 37 59 51 49 50 33 29 47 25
Interuiedios unitarfostis) 11,6 162 17,9 129 13,6 1,2 64 32 23 32 57 30 39 35 28 56 53 20
Nacinales 124 149 147 123 R4 W3 72 57 L1 25 43 36 29 22 28 53 55 26
Bimes 14 141 136 109 L9 NO 62 45 03 09 135 19 08 04 09 53 58 19
Se vicios 183 193 2,0 19,6 145 123 1,7 104 40 B84 7| 95 97 98 80 52 48 42
Imptrta dos 7,0 23,8 345 155 192 2 32 77 88 69 N4 05 80 92 26 65 45 00
Laborales unisariosth 196 1,8 143 11,0 79 64 40 107 49 45 62 93 69 76 41 -6 36 34
Cost: laboral persona 25 165 160 12,8 123 104 79 126 64 56 8l (00 88 84 58 41 32 28
Prod ictividad 29 47 17 1.8 44 41 40 20 15 LI LB 06 19 08 16 57 06 06
Pr¢duccion final 07 06 -9 0, 30 04 20 30 56 40 50 2,7 1S -9 -36 S50 2% 06
En pleo ~20 .39 .35 -6 -3 35 4,9 L0 40 29 3l 20 0.5 27 50 06 23 12
Pro m:moria:
Marge 1 bruto de exploacién uniwario
o % sobre produccioni® 12,9 136 127 13,4 140 150 164 17,0 17,6 181 183 18,0 179 171 182 198 200 205
(1) Por unidad de produccién finai.
(2) Tifo de eambio efectivo inal frente a paises d |lados. La eaidadel indice significa dep ion de la pesemn, y viceversa.
(3) Dede 1993 los ios por unidad de p final per de forma que 12 evolucién delos costes
inb :anadios refleja excl movimi de precios.
MARGEN UNITARIO st PRECIO FINAL
2 == EN % SOBRE PRODUCCION 2 2 COSTES INTERMEDIOS COSTES LABORALES 2
20 20
20 20
19 19
18 18 15 15
" 17
10 10
16 16
15 15 5 5
14 14
0 [}
Bt 13
12— 12 5 -5
1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 1996 1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 199
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TABLA 1 BIS

EMPRESAS NO FINANCIERAS

== PREQIO FINAL
= PRECIO INTERIOR

PRECIOS Y COSTES (a)

=== PRECIOEXTERIOR (ptas)
TIPO DE CAMBIO EFECT\VO NOMINAL

20 ---- PRECIO EXTERIOR 2 = - - -~ PRECIO EXTERIOR (moneda exterior) 2
P
2)
48 13
n
10
s
0
5
.
0 =10
k]
-5 -5 -20 —te =0
1980 1982 (984 1986 1988 1990 1952 1994 1996 1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 1996
CONSUMOS INTERMEDIOS UNITARIOS COSTES LABPORALES UNITARIOS
—— BIENSS (INTERIORSS — (LU
== SERVIL10S = COSTELABORAL PERSONA
© BIENES IMPORTADOS a0 25 ===+ PRODUCTIVIDAD 5
35
0
30
25 g
20
15 o
10
5
5
o -0
-5
-10 — s — -10 -5 5
1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 1996 1980 1982 1984 1986 1988 1990 1952 1994 1996
PROOUCCION Y EMPLEO
25 mm== PRECIO FINAL —— OOSTE TOTAL 25 PO PRODUCCION REAL - — OCUPADOS 6
20 20 4
15 s 2
10 10 0
5 5 -2
L — 0 -4
S -5 -6 -6
1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 199 1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 199¢
(a) Tasas de variacién intcranuales.
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TABLA 2

AGRICULTURA
16-Dic-97 tasas interanuales
79 80 81 82 83 84 RS 86 87 8% 89 90 91 92 93 94 95 96
PEECIO FINAL 136 28 12,5 151 98 96 44 103 10 32 80 07 65 51 43 185 95 13
Cumpooente [nterior 129 28 16 154 09 8S 47 83 26 30 83 12 07 68 25 82 719 16
I'recio intenior 12,9 22 126 155 84 98 401 108 -21 26 82 L3 -0,1 .57 40 10 95 17
larticipacién prod. int™ 0t 06 .09 O 05 -3 06 23 .05 03 01 00 06 -1 LS 25 -3 Q4
Prod destinada int. 02 55 466 -LS 40 31 28 19 60 29 43 05 07 4,1 -5 92 717 43
Ccmponente Exterior 283 16 275 101 120 276 09 359 169 Se 60 3,9 139 139 229 332 2,7 47
Frecio exterior(pas) o0 149 70 84 223 1,2 1.4 29 109 97 7.4 43 69 1,2 61 10,2 120 .7
Tipo de cambio 84 91 60 43 54 02 1,7 4] 24 34 47 35 01 22 -06 67 06 07
Ea moneds cxranjera 40,9 43 07 36 34 12 94 69 83 134 124 08 69 08 43 29 14 )0
farticipacin peod. ext.  -1,2 11,6 194 1,7 -84 253 90 396 62 -39 99 02 66 1,7 147 2,3 88 07
Prod destinads export 4 66 13,7 03 48 298 68 340 128 A4 52 07 65 87 146 147 24 15)
COSTES TOTALES 125 79 152 10 95 78 42 73 27 09 B85S L1 L1 38 02 54 69 49
Iniermedios unitariost!? 12,9 148 17,7 120 140 139 36 91 -4 13 &8 3 25 €6 06 20 S1 1,7
P acionales 133 K7 173 120 138 130 36 93 26 69 90 -1,2 23 05 07 19 S2 L6
Bienes 122 139 184 120 148 143 34 89 34 07 87 24 12 -0 -4 12 56 L0
Servicios 202 197 109 w4 79 46 55 122 30 22 107 60 85 8. 29 50 32 45
Ingortadns 06 179 308 138 182 101 38 15 35 122 46 32 74 37 05 58 33 30
La Yorales nnitariast) 123 ¢ 129 92 52 25 48 sS4 30 64 82 40 03 58 12 92 88 -n9
Coste taboral persona 185 143 R0 100 88 W6 97 99 66 S1 9.7 126 99 100 57 61 66 42
Froductividad 56 19 08 08 35 89 47 43 100 46 14 83 104 39 45 29 20 183
Produccion final 02 49 57 .4 36 44 23 56 66 26 44 06 01 31 00 66 64 144
Empleo 56 42 50 22 oL 41 -23 95 -31 20 57 -70 95 .69 44 39 44 32
Pr) memoria:
Margen bruto de explodacion unitario
€1 % sobre produccion® 12,3 62 28 83 727 99 99 166 194 237 229 21,7 209 62 105 148 166 21,3
(1) Por unidad de produccion final.
(2)11;»6: cambio efectivo nominal frente a paises demrrollados. Lacaida del indice significe dq;le:ucwn 2 pesem, y vicoversa
(3) Desde ”Jlmmm  inermedios por unidad de pmdnocvbn fina] pomanecen canstwaes, de forma que Ja evolucion de los costes
os refleja de precios.
MARGEN UNITARIO m== PRECIO FINAL

we==_EN % SOBRE PRODUCCION

19280 1982 1984 1986

1988

1990

1992

1994

1996

-52—

——— COSTES INTERMEDIOS

- COSTES LABORALES

1980

1984

Acsd
1988

1990 1992

1994

1996

=10
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s== PRECO FINAL

PRECIO EXTERIOR

TABLA 2 BI3

AGRICULTURA
PRECIOS Y COSTES (a)

1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992

CONSUMOS INTERMEDIOS UNITARIOS
==— BIENES INFERIORES

= SERVICIOS

BIENES IMPORTADOS

35

1980

1980

1982 1984 1986 1988 1990 1992

(a) Tasas de variacidn intcranuales.

1954

1996

35

25

kH]

—-53-

ma==  PROC]OEXTERIOR (ptas)
= TIPO DE CAMBIO EFECTIVO NOMINAL
- - - - PRECIOQ EXTERIOR (moneda exterior)

2 1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994  199¢
COSTES LABORALES UNITARIOS
s CLU
—— COSTE LABORAL PERSONA

20 -~ PRODUCTIVIDAD

1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994
PRO UCCION Y EMPLEO
—— PRODUCCIONREAL = — OCUPADOS

1996

1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994

1996

10



TABLA 3

) EXTRACTIVAS Y ENERGIA
16-Dic-97 tasas interanuales
29 80 81 82 82 84 8 8 87 88 89 90 91 93 931 94 95 96
PRECIO FINAL 10,7 37,01 33,6 1,8 167 1001 87 13,7 05 -1 S8 44 16 63 44 29 24 S9
Conponente Interior 1,4 363 335 10,6 156 96 89 -1,6 42 87 S3 40 18 27 33 37 39 1,9
Precio intetior 10,2 369 327 122 162 99 92 99 Ol 09 47 42 23 i 37 31 21 4l
Participacién prod. int» 11 04 06 -4 05 03 03 18 03 01 06 02 04 16 03 05 18 -2
Prod. destinada int. 73 67 38 Li 3L 28 33 43 42 1,8 61 12 LO L8 38 22 31 31
Conponente Exterior 97 696 382 455 397 194 51 291 7,0 -204 115 96 1,8 30,7 204 57 174 731
Precio exterior (ptas) 285 429 772 94 249 21 04 461 -13 221 209 8l -88 -129 141 28 205 121
Tpo de cambiol? 84 91 60 43 .54 02 -7 41 24 34 47 35 01 22 L6 67 06 07
Enmoneda extanjera 393 295 67,2 -13,5 56 2,0 -20 483 .38 .19,4 266 120 87 149 08 -39 199 125
Participacién prod. ext.) 288 161 19,7 562 1,7 70 57 365 43 1,8 -7,6 2,9 61 -207 57 -80 -306 52,9
Prod destinada export 226 232 164 587 152 0l 93 370 34 38 21 43 75 -205 23 .63 -293 519
CC'STES TOTALES 81 27,3 328 18 143 71 39 293 O8 67 119 49 37 05 42 61 36 63
Intermedios anitariost 80 302 353 123 152 7,5 35 <359 01 1,3 165 3,5 §3 02 23 49 14 352
Pacionales 122 303 278 124 148 109 86 1,4 01 61 193 49 33 13 L9 36 33 30
Bienes w2 323 267 91 125 86 58 13,7 23 00 253 36 46 (S5 07 30 30 2.6
Servicios 18,6 18,7 350 324 267 2,3 197 30 70 51 42 88 05 08 53 S0 42 40
Inponsdos 6l 301 388 123 154 6} 12 479 02 56 140 22 -72 -8 27 63 07 716
La)orales unitarios( 9,0 129 184 85 80 38 66 719 3,7 15 03 91 12 -4 9T 93 95 90
C oste laboral pecsona 2,0 233 203 1,4 123 75 10,9 121 47 65 52 70 82 97 101 70 29 43
Froductividad 2 92 L5 2,6 40 37 41 36 87 D6 54 20 68 144 03 21 60 43
Produccién final 62 71 32 25 35 31 36 05 09 20 55 L4 L4 03 34 L7 13 -0
Empleo 43 201 L7 00 05 05 04 30 88 27 01 35 51 -00 38 39 78 34
Pr; memoris:
Mergen bruto de explotacién unitario
e1 %sobreproduccion® 81 14,0 145 146 160 181 21,0 354 361 39,9 363 360 393 399 40,0 381 374 371

(1) Por unidad de produccion final.

%2) Tipo de cambio efectivo nominal frene a paises desarrollados. La caida del indice significa depreciaciénde la peseta, y viceversa.

3) Desde 1993 los consumos intermedios por unidad de p: finalp
i dios refleja exclusi imi de precios.
MARGEN UNITARIO 5
=== EN % SOBRE PRODUCCION
45 45
40 40
35 35
30 30
25 25
20 20
15 15
10 10
s =5
1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 1996

_54_

de farma que la evolucién de los costes

=== PRECIO FINAL
—— COSTES INTERMEDIOS riai

COSTES LABORALES

1980

1982 1989 1986 1988

40



TABLA 3 BIS

EXTRACTIVAS Y ENERGIA

PRECIOS Y COSTES (a)

=== PRECIO FINAL

= PRECIO INTERIOR

PRECIO EXTERIOR

-20
-40 40
1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 'I”I—ﬂ1 “
CONSUMOS INTERMEDIOS UNITARIOS
—— BIENES INTERIORES
= = SERVICIOS
50 ===+ BIENES IMPORTADOS 50 2
40
30
20

-20
-30
40 ¥
0ok 1w 1984 198 1988 1990 1992 19N 1996 ° Y
=== PRECIO FINAL —— COSTE TOTAL © 10
30
]
20
10 0
L]
-10 #
-20

1980 1982 1984

(a) Tasas de variacién intcranuales.

1986 1988 1990 1992 1994 IWM

-5§5 -

-15

=== PRECIO EXTERIOR (pas)

R S I T S S . ||
1980 1962 1984 I986 1988 1990 1992 199 196
COSTES LABORALES UNITARIOS

—_— CLu
—— COSTE LABORAL PERSONA

1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 1576

PRODUCCION Y EMPLEQ
—— PRODUCCIONREAL - - OCUPADOS

e e ke )
1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 196

2 A% %
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TABLA 4

’ MANUFACTURAS
16-Dic-97 tasas interanuales
9 80 R #2 83 84 85 86 87 B8 89 90 91 92 93 94 95 96
PRECIO FINAL 129 1S 133 21 B3I B 3 70 L9 33 42 LS LT LT 30 45 &9 16
Ca mponente Interior 120 130 1 3 w7 9% 12 e L6 20 41 84 4l A6 19 61 46 32
P ecioimerior 13,4 13,1 129 120 121 R4 78 82 20 30 46 20 17 1S5S 24 47 71 16
Puticipacion prod. int”  -13 00 -8 07 03 26 06 27 05 -0 05 -24 -18 21 .43 46 -2,7 .48
Prod destinada int, 09 06 -35 08 32 -21 14 54 S50 25 40 09 -15 47 88 35 08 44
Co:aponente Exterior 188 191 2901 165 221 293 76 41 32 60 46 104 1890 1.1 221 184 137 13,4
Precio exterior (ptas) 69 190 148 122 180 128 55 22 -0 37 25 .8 14 23 58 42 68 14
Tipo de cambio® 84 91 60 43 54 02 LT 41 24 34 47 35 Ol 22 -1,6 67 0,6 07
Enmoneda extranjera 159 80 81 7.2 02 127 37 20 34 72 13 L7 15 00 &5 -27 6,1 20
Paucipaciénprod. ext® 119 02 143 43 4,1 165 22 -i13 42 64 22 122 86 88 162 142 69 12,0
Proddestinada export 14,1 04 126 42 76 169 42 86 97 99 68 138 90 60 1,7 23 105 103
COSTES TOTALES 13,1 141 159 168 1,6 103 62 78 19 38 52 35 29 41 24 21 57 25
int rmedlos anitariosti) 11,6 148 161 12,7 139 i,8 70 55 67 39 46 o9 18 1,5 31 &3 72 14
Nacionales 130 144 137 19 121 1,3 76 52 04 31 29 19 13 0F 26 61 T4 18
Bienes 12,0 13,2 127 107 1,6 11,3 68 48 -8 20 23 00 03 39 03 65 88 08
3ervicios 197 209 1901 80 145 1.4 1,0 72 53 73 52 89 70 126 86 52 40 45
Inporados 46 169 279 160 215 1B7 45 63 48 70 105 21 34 59 46 70 68 04
Lat orzles unitaciost)) 167 126 154 63 56 59 40 110 49 36 &7 100 54 99 10 65 21 52
Cosste \aboral persona 21,7 162 187 123 1,8 91 98 118 71 56 77 89 87 97 68 49 45 52
Productividad 50 36 33 6] 62 32 58 08 22 20 (0 -2 32 41 59 1,4 24 03
*roduccion final 22 06 -1,7 01 35 04 20 27 55 3,5 46 1S 03 -27 45 81 35 -6
impleo 227 40 48 .58 25 27 36 19 33 15 36 27 28 25 98 30 12 -7
Pro eemoria;

Marzen bruto de explotacién unitasio

en % sobre producciont? 13,6 13,4 1.6 125 13,7 155 163 163 163 159 S0 135 125 10,6 11,1 13,2 141 134

(I—)I'Of unidad de produccién final.
(2) " 'ipo de cambio efectivo nominal frente a palses desanollndos La caida del indice significa depreciacion de ta pescta, y viceversa.

(&) Desde 1993 los co por umdad dep de forma que ia evolucion de los costes
refleza excl de grecios.
MARGEN UNITARIO ®m== PRECIO FINAL
1 s EN % SOBRE PRODUCCION 9 i COSTES COSTES LABORALES 2
16 16 15 15
15 15
10 10
4 1]
| 5 5
13 13
[ 0
12 12 |
5 i 2
1 1 v
10 10 -10 -10
1980 1982 1984 1986 1988 1950 1992 1994 1996 1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 1996
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TABLA 4 BIS

MANUFACTURAS
PRECIOS Y COSTES (a)

S i E s 9% 155 190 1997 15 1996
(CONSUMQS INTERMEDIOS UNTTARIOS
——  BIENES INTERJORES
- = SERVICIOS

i -- _BIENES IMPORTADOS

25

20

15

10

3

0

5 5

19850 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 199
- = PRECIOFINAL —— COSTE TOTAL %
15 15
10 10
] 5
0 °
3 5
-10 -10
1980 1982 1984 1986 1988 1990 - 1992 194 1996
(n) Tasas de variacién interanuales.
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== PRECIO EXTERIOR (paas)
— TIPO DE CAMBIO EFRCTIVO NOMINAL
=== PRECIO EXTERIOR (moneda exterior)

T S P G S S SO G VU ShuSr i —— |
1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 1996

COSTES LABORALES UNTTARIOS
= CLU

= COSTE LABORAL PERSONA
---+ PRODUCTIVIDAD

1980 1982 1984 1986 - 1988 1990 1992 1994 1996

PROOUCTION Y EMPLEO
—— PRODUCCIONREAL ~ = OCUPADOS

1980 1982 1984 1936 198 1990 1992 1994 199



TABLA 5

CONSTRUCCION
6-Dic-97 tasasinteranuales
79 8 38 3 8 84 3 3 8§ 88 8 90 91 92 93 9% 95 9%
"*RECIO FINAL 203 191 120 109 1,2 77 65 I8 S6 80 68 79 67 48 42 36 47 32
COSTES TOTALES 198 92 147 1,7 99 S0 OS5 128 28 37 29 66 75 56 35 23 52 64
|ntermedios unitarios(! 139 134 156 10 103 84 57 144 13 64 38 56 58 55 32 48 52 23
Nacionales 149 186 153 161 98 85 62 143 05 65 39 54 58 S50 28 46 56 2l
Bienes 138 182 127 60 63 57 24 154 09 48 40 43 33 24! I3 42 20 08
Servicios 9.5 203 253 248 201 16,1 1S5 1,9 36 102 36 726 108 104 97 52 3.6 42
oporedas 28 161 196 101 166 7,5 05 166 4 47 32 76 57 100 72 64 08 39
1.aborales nnjtarios? 256 13 138 134 94 16 50 1,06 45 08 19 78 92 S57 37 H1 S.J 10,4
Coste laboral persona 269 7,9 182 154 100 1,3 3,7 1,7 S0 34 58 105 87 185 68 44 48 44
Productividad LI 64 41 1,7 08 91 93 08 03 26 37 26 05 L7 28 47 06 -5]
Produccién final 41 07 34 04 -6 50 3,8 83 99 124 153 1104 39 44 65 19 57 -20
Empleo 52 4,7 73 1,2 24 30 .50 15 94 96 Il 76 43 61 90 27 62 34
I'ro memoria:
} {argen bruto de explotacién unitario
en % sobre produccisot® 01 4,1 30 27 33 44 68 64 7.6 9.6 1.8 126 121 1,5 121 132 128 10,
(1) Por unidad de produccion final,
(2) Desde 1993 los consumos intermadios por unidad de prod final p de forma que ta evolucion de los costes
i dios refleja exclusi imientos de precios.
MARGEN UNITARIO = PRECIOFTNAL
wm=_ EN % SOBRE PRODUCCION ~—— COSTES INTERMEDIOS - COSTES; LABORALES
14 14 30 30
12 12 2 2
20 20
10 10
15 15
8 8
10 10
6 6
H 5
4 4
0 0
2 2 5 5
0 T ] -10 .10
1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 1996 1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 199
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TABLA 5 BIS

CONSTRUCCION
COSTES (a)
CONSUMOS INTERMEDIOS UNITARIOS COSTES LAPORALES UNITARIOS
—— BIENES INTERIORES — Cl
- — SERVICIOS —— COSTE LABORAL PERSONA
" --- - BIENES IMPORTADOS ™ - ----  PRODUCTIVIDAD o
25
25
20
20/
15
15| 10
5
10
L]
5
-5
(1] s Ly Py e 0 7 S S L S S S e a"s S e w—r ey pT
1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 1996 1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 1936
PRODUCCION Y EMPLEQ
0 === PRECIOFINAL —— COSTE TOTAL 0 2 == PRODUCCIONREAL - — OCUPADOS 2
2 3 15 15
20 20
10 10
15 15
5 B
10 10
L] 0
5 ]
-5 -5
o ——_— o
s $ -10 -10
-10 =10 A e e ——eta el |5
1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 1996 1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 1996

(n) Tasas de variacion interanuales.
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TABLA 6

SERVICIOS
W-Dic-97 tasas intersnusles
D 8 81 8 B 84 % 56 § 8 8 9 91 92z 9 9% 95 9%
PRECIOFINAL 185 190 165 166 136 105 82 91 72 68 &1 85 97 %4 73 54 43 39
CISTES FOTALES 182 189 1786 169 131 103 78 97 65 66 78 83 92 &8 60 29 41 26
Iz termedios unitarios!) 184 167 219 155 137 122 85 88 41 S8 72 7L &8 78 &3 82 S1 35
‘Nacionales 10 1690 206 155 133 126 93 98 35 S5 71 74 88 64 49 54 53 36
Bienes 71 136 206 122 119 1201 72 72 38 27 65 S1 S0 31 31 61 66 3l
Servicios 179 198 20,6 20,6 153 13,0 120 132 30 89- 78 100 130 99 66 47 41 4,
mportados 52 24,1 337 150 170 92 1,7 03 103 88 78 52 92 200 1BO 35 36 25
Li:bocales ositaclost’) 272 21,0 124 183 126 B3 64 107 90 73 8BS 96 96 97 856 o5 31 1,7
+20ste labora) pazona 235 215 148 155 142 108 78 109 S2 56 79 84 84 77 &5 33 3) 03
‘*roductividad 37 0s 24 -28 16 25 15 02 38 -7 06 -2 -2 .20 09 28 00 -4
Produccién final <Ll -4 20 03 L1 4 1,2 47 46 26 56 18 L3 .7 04 S5 47 27
Empleo 27 -L8 04 33 05 -1 03 45 86 44 62 32 25 03 -3 26 47 42
P10 mamoria:
M rgen bruto de explotacion uaitasio
10 % sobre producciént 280 281 277 27,5 279 280 285 28,1 287 288 290 292 295 299 308 325 326 334
fl | Por unidad de produccién final.
2/ Desde 1993 los consumos imermedios por unidad de p ién finat de forma que la evolucién de los costes
ntermedios refleja exclusivamente movimientos de precios.
MARGEN UNITARIO = PRECSO FINAL
w=—=  EN % SOBRE PRODUCCION ©ap _—— COSTES INTERMEDIOS - COSTES LABORALES
1 34 30 0
3 2 2 25
3 E}H
20 20
3 k1|
15 15
X 30
10 10
% 29
4 2 s 5
21 n Sy SRy P U R VT LI SO AN ORI WP S . ar . 3 1
1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 1996 1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 1996




TABLA 6 BIS

COSTES LABORALES UNITARIOS
-_— LY

—— COSTE LABORAL PERSONA
- +++ PRODUCTIVIDAD

1984 1986 1988 1990 1992 1994 1996

PRODUCCION Y EMPLEO

w== PRODUCCIONREAL = = OCUPADOS

SERVICIOS
COSTES (a)
CONSUMOS INTERMEDIDS UNTTARIOS
—— @JENES INTER)ORES
= = SERVICQI08
5 - --- BIENES IMPORTADOS 35 10
30
25
20
15
10
5
0l
-5 -5 S —— .
1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 1996 1980
% === PRECIO FINAL —— COSTE TOTAL 0 i
25 F '
[
20| 20
4
15 15
2
10 0
o
5 5 2
[ S o S 1 e i e v | |7 -4
1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 1996 1980
(a) Tasas de variacidn interanuales.
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COMERCIO DE BIENES DE CONSUMO

TABLA 7

16.D0i2-97 tasas interanuales
P 80 81 8 83 84 3 86 87 80 & 9 91 92 93 94 95 96
PRECIO FINAL 1841 147 140 132 113 97 9t 61 55 37 S8 S54 44 39 40 42 33 36
Alliracntos 10,6 83 129 13,7 108 10,6 9.2 91 53 34 76 &0 41 41 29 ST 44 35
Ene gia 11,7 462 339 145 129 64 69 -226 21 -26 68 93 33 27 92 36 22 48
Qui nica 1“7 166 136 156 135 92 &0 129 25 1,6 27 29 34 31 27 11 09 46
Metalurgia 130 99 69 69 85 70 46 93 31 10 05 12 19 08 05 16 02 o1
Traispore 26 11,2 64 13,7 11,3 100 104 179 69 49 42 38 S50 50 S9 74 58 S3
Texil 21,6 20,0 I, .6 1,0 10,2 1.1 64 90 73 48 49 5| 36 38 25 L9 28
Pap:! B4 1BS6 6 192 Il 92 123 152 45 43 56 T0 69 S5 72 33 48 32
Varos 233 277 100 10,7 146 97 84 64 55 48 53 58 69 57 43 28 32 32
COSES TOTALES 138 143 183 122 15 119 63 81 46 31 S0 49 S0 39 31 31 39 26
Conpra de bienest2) 104 128 147 126 11,7 1,7 63 65 51 24 55 30 42 35 1,9 47 44
A imentos 7,2 7,2 145 139 (04 130 5) 79 L7 LI 66 13 24 20 31 70 55 43
£ ergia 8.7 399 340 136 50 107 51 -104 00 06 49 48 25 10 41 34 21 45
Quimica 123 1.2 26 129 13,7 87 104 55 25 06 30 L2919 03 26 41 12
M:talurgia 96 11,3 10,7 103 130 99 [(iS 54 L 1,0 12 08 00 0 38 39 31 36
Transporic 179 1,7 B4 120 126 81 33 192 56 14 25 35 00 35 60 28 55 -l4
Taxtil 18,7 10,5 86 1,3 120 140 99 94 37 44 N 20 23 14 D4 21 27 13
Pepe) 148 175 12,7 136 92 182 93 70 s3 59 45 04 23 08 57 41 101 4
Vurios 145 290 72 7.8 17,0 73 66 66 64 59 49 25 30 1.8 28 1.9 19 23
Ineriores 108 124 136 120 108 11,5 6,7 28 L5 -3 24 29 O5 05 36 50 44 40
In.ponados 4,5 19,3 322 203 232 M4, 23 485 334 244 199 38 231 133 .29 40 46 0.
Iatrmedios unitariest.) 148 204 190 143 125 97 71 46 31 89 8I 110 92 34 S8 o8 64 21
Latorales unitarios(! 265 182 166 95 182 134 S§7 156 32 43 2t 103 74 52 65 0 4 09
Caste laboral persona 267 21,6 1,4 1,5 187 152 60 13,7 59 45 S50 91 72 77 30 23 13 03
Praductividad 02 32 42 1,0 81 14 06 17 24 04 27 07 06 25 33 54 O 08
>roduccién real 09 16 52 01 55 06 15 35 68 43 34 29 29 02 60 S8 07 D6
impleo 07 -5 -0 -2 24 19 09 53 42 40 06 37 34 23 -28 04 06 02
€ro nemodia:
En % sobre produccion
Margen comercial unitario®®) 292 304 299 303 30l 288 30,6 303 306 31,5 31,7 332 334 336 349 346 319 342
Margen explotacion unitario® 8,5 90 80 87 86 70 92 73 80 85 92 97 91 9. 99 108 102 1I.1
(1) Pcr unidad de produccion final.
(2) Drsde 1993 los consumos intermedios por unidad de prod final p de forma Que la evolucion de los costes
i edios reﬂef'a e ] i de precios.
(3) Diferenc ia entre Jas ventas y compras totales.
MARGEN CDMERCIAL UNITARIO = PRECIO FINAL
" —— - ” —— COMPRA DE BIENES .
35 3s 1% 12
34 34 12 12
3 3 10 10
32 2 8 s
31 31 6 6
3 0 4 4
5 » 2 12
2 R TN i e AR e e et gl it g
1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994  195¢ 1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 1996
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10

COMERCIO DE BIENES DE CONSUMO
COSTES -Tasas interanuales-

TABLA 7 BIS

—-63 -

COSTES TOTALES COMPRA DE BIENES
—— COMPRA DE BIENES == TOTAL
— — COSTES NTERMEDIOS UNITARIOS — ONTERIOR
2 COSTES LABORALES UNITARIOS 50 50 ¥ IMPORTADO €
4L
3t
A
u
0
1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 1996 i = 1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 1996 i
COSTE LABORAL UNTFARIO PRODUCTION Y EMPLEO
— CLU —— PRODUCCYON REAL
—— CLPERSONA ----  PRODUCTIVIDAD ” v — - OCUPADOS i
5 5
ol 0
e e ——) S -5 5
1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 1996 1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 1996
MARGEN DE EXPLOTACION UNITARIO == PRECIOFINAL
——  en% sobrc s 16 —— COSTE TOTAL _‘ it
{10 14 1
10,5
12 4
10,0
95 10 U]
90 8 8
83 6 6
80
4 4
.5
70 2 2
65 7)) RSP S L TP Ep e P o) S (e e W ey VS DTS |
1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 1996 1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 1996







APENDICE I

EVOLUCION DE LAS PONDERACIONES DE LAS
TIO



Evolucién de las ponderaciones

Siguiendo los criterios explicados en el texto, en las tablas I.1a 1.7
aparecen las ponderaciones respecto a la produccién final para el agregado
d: empresas no financieras, las ramas agricola, extractiva y energética,
manufacturera, construccién, servicios y comercio al por menor, para los
aios en que se dispone de TIO.

Centrando, en primer lugar, la atencién en las ponderaciones de la
produccién destinada al mercado interior y exterior, en el gréafico 1.1 se
aprecia que entre 1980 y 1993, en las ramas abiertas a la competencia
excterior (agricultura, energia y manufacturas) se ha producido un
aumento significativo de la participacién del valor de la produccién
destinado a la exportacion, siendo dicha tendencia especialmente acusada
en las actividades de material de transporte y maquinaria y material
eléctrico (véase grafico 1.2)1!Y), Cabe destacar que estas ramas, que
tiznen un peso relativamente elevado dentro del agregado de manufacturas
-solo superado por alimentacién-, son las que han mostrado un
comportamiento mds dindmico. Obviamente, la apertura al exterior de las
remas exportadoras se ha trasladado al conjunto de la economia.

Respecto a las ponderaciones de los costes, resulta ttil distinguir
entre los costes intermedios y los costes laborales. Con la excepcion de las
remas agricola y de comercio al por menor, los consumos intermedios han
tendido a perder importancia con el paso del tiempo (véase gréfico I.1),
siendo especialmente dréstica la caida en la rama de la energia, en la que
la reduccion de los precios del crudo ha jugado un papel fundamental.
C-iando se desagrega entre consumos intermedios interiores e importados
s¢ aprecia que los primeros son los que han perdido peso, ya que los

(11) En el afio 1985 se produjo un fuerte aumento de las exportaciones
que no tuvo continuidad en los afos posteriores. Este dato puede ser
ccnsiderado como atipico, ya que tal afén exportador pudo ser
ccnsecuencia de la inminente sustitucion del sistema impositivo vigente en
Espaifia que conllevé la desaparicion de las desgravaciones a la exportacién
er. el afio 1986, que pretendian compensar la carga impositiva que se
incorporaba a los costes de los productos fabricados por ser una imposicién
er. cascada. Obviamente, esto sugiere que para determinados productos
existia una practica de "dumping" en la exportacion.
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segundos han adquirido mayor relevancia, especialmente en las
manufacturas. En el caso de la energia ha ocurrido, obviamente, Ic
contrario. Ademas, dentro de los consumos intermedios interiores, la
pérdida de peso se concentra en el agregado de bienes frente a un aumentc
de la participacion de la adquisicion de servicios por parte de las
empresas, siendo este ultimo un fenémeno muy homogéneo dentro de las
distintas ramas de actividad objeto de estudio. Por el contrario, la pérdide.
de peso de la adquisicién de bienes interiores por parte de las empresas nc
tiene la misma intensidad en todas las ramas.

La remuneracion de los ocupados, esto es, los costes laborales, he.
tendido a aumentar su participacién en el valor de la produccién a nive.
agregado (véase grafico I.1), aunque cuando se analiza este fenémeno pare.
las grandes agrupaciones, se observa que su peso ha estado sometido &
algunas fluctuaciones, excepto en el caso del comercio, donde la tendencis.
al alza ha sido constante. En el gréafico I.2 se aprecia que dentro de las
manufacturas, en las ramas con una mayor tradicién exportadora (material
de transporte y caucho) se ha producido una pérdida de peso de le
remuneracién de los ocupados. Por el contrario, los mayores aumentos er:
la participaciéon de los costes laborales se sitian entre los sectores gque
hacen un uso méas intensivo del factor trabajo, tales como metalurgia.
alimentacién, textil, madera y papel.

La consecuencia es que el peso del margen sobre el valor de la
produccion ha tendido a aumentar (véase graficoI.1 ), aunque con ciertas
fluctuaciones. El aumento del margen ha sido especialmente significativo
en la agricultura, como consecuencia de los cambios experimentados en los
precios agricolas, tras el ingreso en el mercado comin (aunque en 1992 s
redujo drasticamente), en la energia (debido a la reduccién de los precios
del crudo en un contexto de precios interiores regulados), en la
construccion (asociado a la revalorizacion de la propiedad inmobiliaria) y
en los servicios, mientras que en las manufacturas y en el comercio la:
fluctuaciones han sido mas significativas. Entre las ramas manufacturera:
cabe destacar a la alimentacién, por el aumento de sus margenes, Yy las
ramas quimicas, y de textil y calzado, por todo lo contrario. En los
servicios, el aumento més significativo y sostenido se observé en la
hosteleria.
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Como ya se ha comentado, dentro del comercio minorista se han
desagregado tanto las compras de bienes como las ventas para distinguir
entre articulos de alimentacién, energéticos, asociados a productos
jquimicos, de maquinaria, material de transporte, textiles, madera y papel.
A partir de esta agregacion se aprecia el predominio de las ventas de
productos alimenticios, que, no obstante, han ido perdiendo peso
‘paulatinamente a favor de los articulos textiles y de material de
transporte, basicamente. Dentro de las compras de bienes, el cambio mas
significativo es el aumento de participacion de la adquisicion de bienes
:mportados. Respecto a los costes intermedios y laborales, ambos
componentes han ido ganando peso progresivamente, aunque de forma
moderada.
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PONDERACIONES A PARTIR DE ZAS TAHIAS TNPUT-OUTPUT

1.1 DEREIAB HO PIRANCIERAS
80 85 86 87 ee 83 90 91 92 93
Valor de 1s produccibn 100,00 100,00 00,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 200,00
Interior 94,72 91,55 92,07 92,90 92,93 92,95 93,01 92,9 92,71 91,70
Exportaciones 5,20 8,45 7,13 .10 7,07 7,08 699 7,10 7,28 9,30
Consuzos intarwedios 54,04 37,20 55,56 54,71 54,04 54,00 52,99 52,32 52,30 51,34
* Nacicoales
- {eutoconsws ) 45,02 46,70 46,56 45,23 44,37 43,68 €3,11 42,34 41,68 40,07
* Importadoa 9,02 10,42 9,00 9,48 9,67 10,32 9,86 10,18 10,65 10,47
- Energfa 3,712 4,23 2,17 2,00 1,67 1,74 1,69 1,62 1,54 1,3
~ Resto 5,30 6,19 8,63 7,48 8,00 »58 8,19 8,56 9,11 9,13
Remnaraci6bn ocupados 28,32 26,64 27,08 27,68 27,42 27,40 28,50 29,40 30,24 30,43
Eacedente corregido 14,64 16,16 17,39 17,60 10,54 18,60 10,51 168,08 17,47 16,23
Pcoummaria
Remuneracidn ssalsriados 20,8¢ 108,14 21,52 22,03 21,92 2,1 23,45 24,2¢ 24,77 21,92
Asalarisdos/ccupades 64,70 61,60 63,29 63,49 64,26 65,84 66,80 67,5 66,66 66,40
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80 85 (13 87 [ 69 90 91 92 93
Velor de le produccién 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00
<

Interior 94,80 92,76 91,50 90,59 90,61 90,03 91,66 91,7¢ 91,17 90,76

expartsciones 5,20 7,2¢ 8,50 9,41 9,39 9,97 8,3¢ 8,26 8,83 9,2¢

Consunos intaremdice 45,40 49,46 48,9 48,17 47,29 41,62 46,67 47,58 50,61 43,05

* Nacionalee 43,12 47,683 67,61 46,61 45,55 45,97 45,09 €5,89 48,57 46,27

- Autocconmumos 15,33 15,56 14,79 16,56 16,25 13,76 13,31 12,72 12,25 11,58

- Agrieultura e ] L et e bkt = ity ik s e

- Enargfe 6,47 5,49 6,68 4,86 6,70 .7 6,85 5,22 5,78 5,35

- Ioduetriales 17,83 20,06 21,73 20,92 20,44 21,12 20,25 20,73 22,33 21,23

- Construceibn 0,1¢ 0,15 0,15 0,15 0,15 0,16 0,17 0,16 0,16 0,15
- Distribucibn

Capmrcio 2, 1,53 1,62 1,65 1,64 1,85 1,71 1,88 2,28 2,19

Transporte 1.53 1,8¢ 1,75 1,87 1,87 1,86 1,9¢ 2,02 2,14 2,16

- Servicics 2,11 2,39 2,49 2,58 2,583 2,68 2,86 3,15 3,67 3,62

* Importados 1,29 1,62 1,89 1,56 1,70 1,664 1,58 1,69 1,84 1,78

- Roaryfa 0,14 0,57 0,39 0,36 0,37 0,30 0,130 0,36 0,30 0,39

- Resto 1,15 1,05 1,10 1,20 1,33 1,3¢ 1,20 1,33 1,5¢ 1,39

AaDupberaci6n ocupades 50,26 46,34 41,59 42,66 40,09 41,03 42,40 41,26 43,30 41,22

Eacedente corregido 6,33 4,20 9,51 9,65 12,62 11,36 10,93 11,16 6,29 10,73

2ro-veporia
temuneracién asalariados 15,06 16,22 13,50 13,07 13,17 13,08 13,47 16,32 13,83 12,78
\salariados/ocupadon 26,28 29,26 31,15 31,30 31,66 30,75 30,75 33,51 30,95 29,65
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FOEDERACIGEES A PARTTR OB LAS TARLAS 1€FUT~IFUT

1.3 ETRACTIVAS Y ENERGIA

80 85 86 87 88 89 90 91 92 92
valor de la produccién 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00
Interior 96,78 87,76 90,38 91,17 92,83 92,66 92,98 92,97 83,74 92,41
Expartacicnes 3.22 12,24 9,62 8,03 7,17 7,34 7,02 7.03 6,26 7.59
Consumcs intermedios 75,59 66,680 49,34 49,44 44,37 48,80 48,47 48,19 a4,94 44,05
® Nacicnales 22,98 21,87 22,46 22,34 21,22 23,94 24,05 22,89 23,21 22 57
~ Autoconeumos 17,75 14,85 14,35 13,99 12,32 15,01 14,90 13,95 14,40 13 90
- Agricultura 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0 00
~ Bnergfia —— —— — ——— —— — —_— ———— —— -———
- Induetrisles 2,21 2,25 2,75 2,64 2,83 2,94 2,91 2,77 2,51 2.42
- coastruccisn 0,28 0,66 0,78 0,72 0,72 0,70 0,85 0,82 0,85 0.84
- Distribucién
Comarcio 0,37 0,46 0,54 0,57 0,61 0,61 0,64 0,66 0,67 0.68
Treneporte @,72 1,04 1,08 1,12 1,19 1,1 1,07 1,04 1,02 ,02
« Sarvicios 1,64 2,62 2,95 3,30 3,55 3.56 3,60 3,65 3,66 .n
* Importados 48,61 44,93 26,98 27,10 23,15 24,94 24,42 22,30 21,62 21,48
- Boexgfa 48,19 43,89 25,76 25,88 21,73 23,42 22,94 20,79 19,79 19,41
~ Resto 0,42 1,04 1,12 1,22 1.42 1,52 1,48 1,51 2,03 2,07
Remunaraci6n ocupsdos 12,42 11,93 15,09 15,79 16,66 15,66 15,88 16,12 15,78 15,99
Bxcedente corregido 15,99 21,26 35,57 34,77 36,97 35,47 35,65 38,69 39,29 3§,97
Pro-wemoria
Razunersci6n aealariados 11,96 11,75 14,85 15,54 16,48 15,56 15,75 16,04 15,61 1£,86
Asalariadom/ocupados 85,71 98,37 98,33 98,31 98,81 99,33 99,09 99,43 98,79 9t,14
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PONDERACICNES A PARYIR DX LAS TANIAS INFUT-QUIUT

I.4 MWARUPACTVRAS

80 85 o6 a7 e8 89 90 9 92 93
Valer de la produccién 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00
Intecrior 07,52 00,43 83,35 83,07 62,61 62,52 61,67 80,76 79,48 76,08
Exportaciones 12,48 19,57 16,65 16,93 17,39 17,48 186,33 19,24 20,55 23,92
Cinsumoe intermedics 60,17 61,59 60,67 59,62 60,08 60,19 59,61 59,65 59,76 59,68
* Nacionales 50,13 46,79 47,94 40,68 40,48 45,79 45,95 43,81 45,28 4,99
= Autoconsuros 29,11 25,17 25,20 24,02 2,1 23,20 22,49 22,03 20,68 19,17
- Agricultura 9,03 10,08 9,61 9,74 9,60 9,22 9,41 8,99 9,65 9,18
- Bnergia 4,10 4,51 3,79 3,56 3,47 3,48 3,51 3,68 3,67 3.06
- Construccién 0,27 0,28 0,20 0,29 0,29 0,31 0,3 0,31 0,3 0,30
- Distribucién
Camarcio 2,03 1,79 1,65 1,9 1,9 1,94 2,07 2,20 2,52 2,50
Txansporte 2,51 2,43 2,3t 2,4 2,38 2,36 2,45 2,51 2,74 2,83
- Servicies 3,08 4,56 4,61 4,82 5,14 5,21 5,71 6.09 6,71 7,27
* (@portados 10,24 12,61 12,73 13,14 13,60 14,39 13,65 14,04 14,50 14,95
- Bnergia 0,22 0,56 0,36 0,30 0,32 0,30 0,32 0,38 0,33 0,41
* Rasto 10,02 12,25 12,37 12,84 13,26 14,09 13,53 13,66 14,17 14,38
Resunaracién ocupados 24,99 23,47 23,87 24,36 23,94 24,03 25,608 26,78 28,34 29,21
Ex:edente corregido 14,64 14,94 15.46 15,62 15,98 15,79 14,32 13,37 11,90 11,11
P - mamoris
Rex uneracién asalarladoe 23,13 21,06 21,38 21,68 21,47 21,63 23,26 23,99 25,18 23,99
91,62 67,91 67,82 67,09 67,72 88,11 87,98 67,61 06,48 086,43

As: lariados/ocupados
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PONDERACTCHES A PARTIR O LAS TAHIAS INFUT-QUIUT

1.5 CONSTRUCCION

a0 85 a6 87 a8 a9 90 91 92 $3
Valor de la prodactién 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,€0
Intarior 200,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00  100,¢0
Expartacicnes 0,00 0,00 0,00 0,00 ©¢,00 0,00 ©¢,00 0,00 0,00 0,¢0
Consusos intersedice 45,76 46,49 47,50 45,67 44,96 43,70 42,75 42,39 42,87 42.:0
* Nacionales 42,27 42,8 43,75 41,63 41,05 39,92 30,98 38,65 38,75 38,54
- Anocoasamoe 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0.(0
- Agricultura 0,01 0,02 0,02 0,02 0,02 0,02 0,02 0,02 0,02 0,¢2
- Energia 2,63 2,51 1,97 1,79 1,58 1,57 1,59 1,62 1,89 1,07
- Industriales 31,09 26,72 28,10 26,50 25,86 25,16 24,23 23,38 22,69 21,12
- Conetruccién ——-- - - - ——-- e —--- —--- -—— ——

- Distribucién
+ Comercio 2,09 2,75 2,08 2,75 2,73 2,67 2,70 2,75 2,69 2,51
, Transporte 2,72 4,21 3,96 3,88 3,86 3,68 3,68 3,69 3,79 3,61
- 3ervicics 3,72 6,70 6,74 6,68 7,00 6,082 6,76 7,20 7,68 8,02
* Iepartados 3,49 3,67 3,83 4,08 3,91 3,78 3,77 3,713 3,92 (HYS
- Bnesgle 0,05 0,63 0,40 0,36 0,34 0,26 0,24 0,26 0,21 0,01
- Reato 3,44 3,08 3,43 3,68 3,57 3,52 3,52 3,47 3,71 3,3
Ramunaracitn ocupados 45,79 40,16 39,62 41,51 41,06 40,62 41,12 42,88 45,30 45,15
E©xcadents corregido 6,45 13,35 12,80 12,62 13,98 15,68 16,13 14,74 12,03 12,47

Pro-oemoria

femunaracién asalariados 38,49 29,11 29,44 31,27 31,28 31,97 32,97 3,12 35,04 35,3
Asalaciadoe/ocupados 81,92 71,08 73,01 74,04 74,96 77,52 78,99 78,32 75,91 75,03
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PONDERACICHES A PARTIR UE LAS 7ZAHLAS ISFPUT-GUIPUT

1.6 ggRVICIOS™

80 85 86 a7 88 89 80 91 92 93
tTalor de la produccién 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00
Interior 93,18 93,23 93,51 93,87 94,39 94,60 95,02 94,99 94,64 94,44
Exportacicnes 6,82 6,77 6,49 6,12 5,61 5,40 4,908 5,01 5,36 5,56
Coseumos intarmedios 36,04 36,12 37,64 36,07 36,65 36,35 35,80 35,53 34,97 34,61
* Nacionales 32,54 34,14 34,10 33,16 32,69 32,65 32,23 31,98 31,33 30,31
- Autoconeumoe 8,78 9,86 10,15 9,65 10,02 9,40 9,89 10,19 10,25 10,27
- agricultura 1,54 1,35 1,34 1,26 1,23 1,17 1,14 1,03 0,90 0,86
- Enef9fa 4,81 5,17 3,95 3,70 3,56 3,69 3,60 3,51 3,58 3,32
- Industriales 13,18 12,67 13,34 13,19 12,86 12,72 12,23 11,7¢ 11,08 10,67
- Comstruccién 2,29 2,00 2,08 2,04 2,06 2,15 2,17 2,23 2,13 1,98

- Distribucién
Comercio 1,93 3,08 3,20 3,24 3,16 3,22 3,20 3,23 3,17 3,21
Tranaporte —— ——— — . — —— — —— ———— ———
* Ioportados 3,50 3,98 3,55 3,70 3,76 3,70 3,57 3,55 3,86 4,30
- Bnergia 1,96 2,23 1,56 1,55 1,48 1,31 1,27 1,28 1,13 0,61
- Resto 1,54 1,75 1,99 1,21 2,20 2,39 2,30 2,27 2,73 3,089
Raouneracidén ocupados 37,41 34,40 34,83 35,05 4,21 34,42 34,57 35,21 35,30 34,59
E.cedents corregido 26,55 27,48 27,53 20,08 29,14 29,23 29,62 29,26 29,73 30,60

P :o-pemoria

Rwmuneracién asalariadoa 27,09 22,61 23,27 23,22 22,78 23,30 23,70 24,38 24,44 24,16
Asalariados/ocupadoe 68,40 66,85 65,61 64,89 68,92 65,03 66,53 66,98 66,94 67,23

" Exacluye el comercio y los asrvicios financieros.
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PONDERACIONES A PARTIR DE LAS TABLAS INPUT-OUTPUT

I.7 COMERCIO DE BIENBS DB CONBRO

80 85 86 a7 08 89 90 91 92 93
—_—
Valor de la produccién 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 10¢,00
- Alimentos 50,08 46,41 46,56 44,69 42,98 42,31 42,49 42,14 4,30 41,01
- Buergis 8,61 10,38 8,06 8,09 8,09 0,14 8,69 6,78 9,45 1,37
- Quimica 6,25 6,33 6,67 6,53 6,66 6,75 7,11 7,44 7,67 €,23
- Maquinaria y otrocs 5,56 4,20 4,09 5,02 4,92 5,08 5,00 4,98 4,91 «,95
- Material de tramsporte 4,93 5,29 6.44 8,18 9,06 9,21 2 7,36 7,78 €,51
- Articulos textiles 16,80 18,20 16,42 18,40 19,00 18,96 18,93 19,20 18,98 1,29
- Madera y otroe 5,59 5,80 5,76 5,78 5,98 6,24 6,37 6,53 6,47 ,17
- Papel 2,19 3,24 3,21 3,32 3,32 3,0 3,39 3,48 3,48 1,66
Consumos intermedios Ap, 69,61 89,41 69,66 69,39 68,54 68,30 66,76 66,60 66,39 6,08
* Macionsles 65,40 63,61 61,83 59,47 56,66 54,83 53,49 50,97 49,33 4,14
- Alimentos 33,30 31,85 30,97 29,24 20,22 27,25 26,70 25,60 24,89 2.,67
- Bnergia 7,51 8,808 7,90 7,09 6,46 5,31 6,25 6,30 6,70 ',20
- Quimica 3,42 3,n 3,72 3,63 3,80 3,65 3,65 3,66 3,64 1,69
- Maguinaria y otroe 4,13 2,69 2,50 2,40 1,97 2,10 2,16 1,86 1,87 1,04
- Material de transporte 3,20 2,93 1,25 4,00 3,48 3,18 3,03 2,05 1,50 17
- Articulos textiles 8,61 9,01 8,78 6,61 8,29 7,94 7,47 7,11 6,49 5,27
- Madera y otros 3,59 3,24 3,24 3,10 1,08 3,06 2,96 2,89 2,98 1,66
- Papel 1,44 1,44 1,47 1,40 1,33 1,33 1,27 1,30 1,35 1,44
* Importados 4,21 5,60 7,03 9,92 11,89 13,47 13,26 15,63 17,06 15,94
- Alimentos 1,49 1,90 2,61 3,18 3,37 3,76 1,86 4,04 4,66 1,94
- Resto 2,72 3,70 5,22 6,76 8,52 9,71 9,42 11,19 12,40 11,00
Consumos intermedios 5,17 5,41 5,33 5,21 5,47 5,59 5,89 6,16 0,13 5,23
reales
® Nacionsles 4,73 5,23 5,15 5,00 5,20 5,38 5,68 5,92 5,09 5,00
* Importados 0,64 0,18 0,18 0,21 0,19 0,21 0,21 0,24 0,24 9,23
Remuneracién ocupados 15,57 16,81 17,14 17,24 17,37 16,75 17,22 18,24 10,43 19,05
Excedents corregido 9,65 8,27 7,87 8,16 8,61 9,36 10,14 9,01 9,06 9,64
Pro-memoria:
Remuneracitn asalariados 6,03 7,15 7,28 7,45 7,78 7,99 6,54 9,14 9,29 9,85
Asalariados/ccupados 43,36 40,32 40,58 41,23 42,65 45,43 47,13 47,54 47,88 48,72
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GRAFICO 1.1
EMPRESAS NO FINANCIERAS (a)
% sobre produccién

%

(a) Las Iheas Top o de L
Les bamas son Agricuttura (AGR), Energla (EXT). Manutctups (MAN), Servicios
{8E), y Comerclo (COM).
Fuentes: INE y Banco de Espeia.
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GRAFICO 1.2
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8

MANUFACTURAS
% sobre producc!

CONSUMOS INTERMED/OS IMPORTADOS

EXPORTAGIONES
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PESO RELATIVO EN EL AGREGADO

RéMUNERACION OCUPADOS
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-77 -

ol Qregy

Mete! (MET), Mineral (MIN). Quimics (QUI), Vehcuos (VEH), Altrertas (ALS),
Tenall (TEX), Madeca (MAD), Papel (PAP) y Ceucho (CAV).

Fuentes: INE y 8anco de Espane.
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GRAFICO!.3

SERVICIOS VENTA (a)
% sobre produccién

. CONSMC SNACIONALES DE BIENES o, - ¥ PESO RELATIVO EN EL AGREGADO W
|
0 R o=
2
2

REP HOS TRA COoM EDU SAN RES
(a) Las l'reas representan e agregede de sarvicion verta. Las barras |as rames
de e (REP), (HO8). T (TRA), E én (EDV),
Sanidad (SAN) y Resto (RES).

Fuertes: INE y Banco de Espaia.

AGRICULTURA Y CONSTRUCCION (b)
% sobre producclén

AGRICULTURA %
© o %

GRAFICO 1.4

10

. 685 d = £ . Bl B
EXPOR cl CI{MAN) CI{IMP) REM 9 (=] CHSER) CI[MAN) ClmP) REM
(b) Las barras representan lss Exportackrme (EXPOR), Cormumoas Imarmredios (CN),

C! de bienes (CI(MAN). C1 d vicion (CI(SER), CI CIMP)
¥ Remunenaciin de ocupedos (REM).
Fm: INE Y Banco do Espefie.
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APENDICE II

RELACION TEORICA ENTRE MARGEN UNITARIO
Y "MARK-UP"



El margen bruto de explotaciéon y el "mark-up" precio sobre coste

marginal

El objeto de este epigrafe es mostrar las condiciones bajo las cuales
existe una relacion univoca entre el margen bruto de explotacion contable
obtenido en este trabajo y el "mark-up" precio-coste marginal, que es la
nagnitud relevante desde el punto de vista de la teoria econémica. Para
ello, se hace uso de las derivaciones contenidas en Hall (1988) y Roeger
(1995).

De acuerdo con la aproximacién contenida en el trabajo citado de Hall,
para una empresa que opera con una tecnologia que sufre modificaciones
ea el tiempo y cuyo capital es fijo, una buena aproximacién a sus costes
rarginales (cm) seria:

cl -An + p% - Aci [I1.1]
Ay - By

cm =

donde O seria la tasa de progreso técnico.
Bajo la hipétesis de rendimientos constantes a escala y definiendo el
"inark-up" (K) como la ratio precio coste marginal (p/cm), la tasa de

variacién del output se podria expresar de la forma siguiente:

Aly = p S Aln o+ p P2 AL 4 B (1I.2]
Py Py

donde la ! implica la transformacién logaritmica de las variables.

A partir de (II.2) es muy sencillo obtener una expresion para el
residuo de Solow:

RS = Aly - S8 A - PO A
Py Py
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RS = (p -1)

cn gy s P2 il 40 [II.3]
Py Py

Siguiendo el trabajo de Roeger, la relacion entre el indice cle

Lerner (B = 2% y el "mark-up" seria:

B = — [II.4]

con lo que la expresién (II.3) quedaria:

RS=B-Ay +(1 -B) -6 [II.5]
Ademas, Roeger obtuvo una expresion equivalente para la medida dual

de productividad, esto es, un residuo de Solow basado en precios (RSP}):

l-n pe -ci ;
RSP = &2 . piel + 2" . Alpei - Alp =
p-y Py [1I.6]
- -B-Ap + (i-B) - ©

restando (II.6) de (II.5) se obtendria:

. cl qf
Aly + Alp - S (Al + Alcl) - P2 (Alei + AlpH
Py

B - Py (11.7]
Aly + Alp

con lo que el "mark-up" se podria calcular de la forma siguiente:

Aly + Alp
cln (Aln + Alcl) + 22 (Alci + Alp®)
Py Py

w= (II.8]

La expresion para la variacion en el margen bruto de explotacién se
puede obtener despejando AIM de la expresién (4)*?):

112) Obsérvese que las tasas de variacién se estdn aproximando por
diferencias en sus logaritmos.
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[l—d—"—u]AIM=Aly+Alp-
py py u
_dn (Aln + Alch) - _—ppym - (Alci + Alp©)

[II.9]

operando esta expresion conjuntamente con (II.8) se puede obtener:

B cln _ pCi (11.10]

que muestra la relacién univoca existente entre ambos conceptos.
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APENDICE III

INDICADORES DE PRECIOS Y COSTES
EN LAS DIVERSAS RAMAS PRODUCTIVAS
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1. INTRODUCCION

En este apéndice se expone la metodologia seguida en el tratamiento de
las series de base utilizadas para la elaboracién de indices de precios y
costes. Constituye una sintesis de un conjunto de documentos

(13)

iiternos en los que se abordan estas cuestiones para cada una de las

variables objeto de anélisis

En general, practicamente todas las series utilizadas se han visto
sometidas a rupturas metodolégicas, por lo que una parte importante del
trabajo va encaminada a la obtencion de series homogéneas desde 1977. En
el cuadro 1 aparece el nivel de agregaciéon con el que se elaboran estas
series. Cabe hacer notar que dicha agregaciéon es homogénea para todas las
variables de interés, excepto para el IPC, donde se considera una
desagregacion de la cesta de compra de los consumidores en 18 categorias
de bienes y servicios, frente a las 21 ramas de actividad que se abordan
ean el resto del trabajo. Esta diferencia obedece a la existencia de ciertos
problemas de identificacién para algunas categorias del IPC. En concreto,
le. industria de alimentacién y los productos agricolas se consideran
conjuntamente y lo mismo ocurre con las categorias de metales y no
metales, por un lado, y maquinaria y material eléctrico y electrénico, por
o'ro.

Otro aspecto importante que se aborda en este apéndice es la
obtencién de indices de precios corregidos de impuestos indirectos. Este
irdice no debe ser entendido como el precio de mercado que se fijaria en
ausencia de impuestos, sino como una medida aproximada de la parte del
irdice observado que es atribuible a factores distintos de tales impuestos,
bijo la hipétesis de que ni los salarios ni los margenes se ven afectados por
los cambios en los tipos impositivos. Ademés, la correccién efectuada no
tizne en cuenta ni el impacto de los impuestos indirectos especiales, ni el

(13 nQObtencién de un IPC corregido de impuestos indirectos".

E(C/1996/37; "Los precios de produccién en las diversas ramas
productivas". EC/1996/39; "Los precios de produccién de los bienes
intermedios de las diversas ramas productivas". EC/1996/42; "Los precios
de compra del comercio al por menor". EC/1996/46; "El empleo en las
diversas ramas productivas". EC/1997/4; "Los costes laborales por
persona en las diversas ramas productivas”". EC/1997/20; "La produccion
er las diversas ramas productivas". EC/1997/46.
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de los aranceles sobre los precios de los consumos intermedios.
2. PRECIOS DE CONSUMO

La obtencién de una serie histérica, con origen en 1977, del IPC
corregido por fiscalidad indirecta requiere, en primer lugar, enlazar tres
bases del IPC con notables cambios metodolégicos entre ellas y, en segundo
lugar, abordar dos sistemas de imposicién indirecta radicalment:
distintos‘*’.

A continuacién se presenta la metodologia utilizada para la obtencién
de un IPC corregido por el impacto inmediato de la fiscalidad indirecta. En
concreto, se calcula un IPC descontdandose los impuestos indirectos sin
tener en consideracion los efectos inducidos de tales cambios impositivos
sobre otros componentes de los costes de las empresas, tales como los
salarios o los mirgenes. Aunque las series corregidas son, en general,
muy similares a las originales, se aprecian diferencias significativas enlos
momentos en que se producen cambios en los tipos impositivos, cuando €l
andlisis de la serie obtenida resulta especialmente relevante com>
herramienta adicional para evaluar el comportamiento de los precios.

Como ya se hamencionado, se considera una desagregacién de la cesta
de compra de los consumidores en 18 categorias de bienes y servicios, quz
presentan cierta homogeneidad entre las distintas bases del IPC y que s2
corresponden con una determinada agregacion de las TIO (véanse
cuadros 2y 3).

2.1. Obtencion de un IPC corregido de impuestos indirectos

Hasta el afo 1985 existia un sistema de imposicién indirecta
multifasico; esto es, en cada etapa del proceso productivo se gravaba ¢l

‘14) La complejidad de esta tarea exige utilizar las series resultantes

con las debidas cautelas, teniendo en cuenta las hipdtesis que se han
realizado cuando la informacién disponible era insuficiente. En general, los
problemas son mayores en la primera parte de la muestra, reduciéndose
notablemente a partir de la implantacion del IVA.
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‘7alor total del producto vendido, incluidos los impuestos pagados en las
unteriores fases productivas. La principal figura impositiva de este sistema
era el Impuesto sobre el Trafico de Empresas (ITE), para los productos
fabricados en el interior, y el Impuesto de Compensacién de Gravamenes
Interiores (ICGI), para los importados. Ademés, existian algunos otros
{ percepciones sobre productos del campo, impuestos especiales sobre el
uso del teléfono, etc.) de menor importancia en su ambito de aplicacién.
il sistema se completaba con otras figuras impositivas que no producian
cascada, al recaer directamente sobre el consumo final, como el impuesto
de lujo (tabaco, vehiculos, etc.), los impuestos especiales (petréleo y
derivados, alcohol, etc.), los monopolios fiscales, ** etc.

En el caso de los impuestos que generan cascada, la metodologia de
célculo de la carga impositiva soportada por los bienes y servicios parte de
suponer que las empresas se enfrentan a una funcién de costes asociada
¢ una tecnologia Leontieff'’®’. En este caso, los precios de productor
(P?) se pueden expresar como:

=X Pja, +1, (1I1.1]
3

P; = (1 +t,) P§ (111.2]

clonde los subindices se refieren a cada categoria en particular, Pfesel.
precm de salidade fabrlca a los coeficientes técnicos en unidades fisicas,
2 el valor afiadido, t la carga impositiva final y P° el precio sin impuestos.
Ademas, debe cumplirse que:

= (1 +t,) P} (I11.3]

¢onde t serian los tipos impositivos visibles. Sustituyendo (III.1) y (1II.2)

13} En realidad, buena parte de estos impuestos si generaban cascada;
ce hecho, los impuestos especiales la siguen generando en la actualidad.
Esta correccion no se tiene en cuenta en todo el periodo muestral, ya que
esto implicaria conocer la estructura productiva de los tultimos afios.

(1) para una descripcién mas detallada de la metodologia seguida,
véase Argimoén et al. (1987).
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en (III.3) se obtendria:

Pl=(1+t). [2 (1 +1,) PJa, +3, (II1.4]
3
y, dado que los precios sin impuestos se pueden expresar como:

P; = Ij: Pl a, +12, [III.5]

se puede eliminar z de (II1.4) y obtener la ecuacién:
Pl = (1 +1t,) (P} + X P t, ay) (IIL.€]
|
que indica que el precio de salida de fédbrica de ese bien incluye su carga

visible y la cascada impositiva que proviene de los inputs incorporados en
su fabricaciéon.

Si se redefine el tipo impositivo visible como un porcentaje de los

precios de salida de fabrica‘'"’:

P. =P} + ) P} (II1.7]

sustituyendo (III.1) en (III.7) y restando (III.5) se obtendria:

P, -P; =E (P} - Pj) a,, +t; . Pf [III.4]
3

que, dividida por P%:

=+ yan; [111.9]

donde ay, estd definido en términos de valor, y la relaciéon entre
b "
t, y t, seria:

4
1+¢,

1) Nétese que ¢ =
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Dado que existen consumos intermedios importados, los coeficientes
técnicos anteriormente definidos deberén referirse tan solo a los inputs
interiores; a cambio, debe afiadirse a esa expresién un término que recoja
el ICGI: X tim,, , siendo t" los tipos visibles del ICGI y m,, los
coeficientesjtécnicos de las importaciones.

En el anadlisis empirico, los coeficientes técnicos utilizados se
ottuvieron de las TIO-80 y TIO-85. Los primeros se mantuvieron
constantes en los afios 1976-1983 y los segundos entre 1983 y 1985. Como
tipos impositivos visibles (t) se tomaron los tipos legales del ITE, excepto
en aquellas categorias en que existian bienes exentos u otras figuras
impositivas que gravaban parte de la produccién, en cuyo caso t® se
obtuvo dividiendo la recaudacion por el ITE (y otros impuestos sustituidos
por el IVA) en 1980* entre la produccién (excepto la variacién de
existencias y las exportaciones por ser producciones no gravadas). En el
resto de los afios se considerd que el porcentaje de la produccién exento
en esa categoria o gravado con otras figuras impositivas se mantenia
constante.

Los tipos del ICGI (t") se obtuvieron dividiendo la recaudacion por
esta figura entre las importaciones en 1980, dada la multiplicidad de tipos
legrales asociados a cada categoria. Para el resto de afios se consideré que
los porcentajes de importacion de cada categoria asociados a cada tipo legal

se mantenian constantes.

En el caso de las categorias que, ademéas del ITE, estaban sujetas a
otras figuras impositivas (por ejemplo, el impuesto de lujo) se hizo la
siriplificacién de que solo se gravaba en destino la parte de la produccién
que se materializaba en consumo. Asi, llamando @ al precio de venta al

18) Los datos desagregados de recaudacién por categorias y figuras
impositivas proceden de Calatrava y Martinez-Aguado (1986)..
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publico de este tipo de bienes, se podria escribir:
£ *
Q, =Py +t, Q

siendo t" el tipo ad-valorem sobre precios finales‘!?’.

(II1.2) en esta expresion:

Q =(1+ Ei)PZ o t: Q,

con lo que:

[III.10]

Sustituyencdo

[III.11]

[III.12]

donde los tipos t" se obtuvieron dividiendo la recaudacién por el impues-o

de lujo entre el consumo privado en 1980 y los datos del resto de afios se

generaron suponiendo que no se producian alteraciones en la composici¢n

del consumo en cada categoria.

Por ultimo, existian categorias sujetas a impuestos especiales, cuya

comercializacién no estaba gravada por el ITE (aungue, obviamente, si
soportaban la cascada). En este caso, la expresion (III.10) adoptaria la

forma:

- o
Q =P; +u

[II1.13]

siendo u, el impuesto especial unitario. Definiendo t° como — ¥y

utilizando (III1.7) se podria escribir:

Q, =(1+t)( +t) P}

con lo que:

%) Nétese que si t'=0 = Q,=P",.
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T, =(1+t) A+t -1 [III.15]

En el caso de los hidrocarburos, t** se obtuvo a partir de los datos de
CAMPSA (se incluyé también la renta del monopolio); para las bebidas
alcohodlicas se utilizaron datos de precios de productos representativos en

“Madrid y Barcelona (se cofisideraron equivalentes el impuesto de lujo y los
ilnpuestos especiales), y para el tabaco se tomaron los datos de Tabacalera
(en el caso del tabaco, el impuesto tenia la denominacién de impuesto de
l1jo, pero, de hecho, funcionaba de forma similar a los impuestos
especiales; también se incluye la renta del monopolio‘?).

A partir del afio 1986, el sistema de imposicién indirecta implantado en
la economia espariola simplifica notablemente el cdalculo de los tipos
irnpositivos soportados por los consumidores. Al introducirse el IVA,
conjuntamente con un mecanismo de devoluciones e ingresos, ya no se
gravan los consumos intermedios de las empresas y, por tanto, los
irpuestos no se incorporan a los costes de producciéon, eliminédndose la
ciascada. El sistema se completa con un conjunto de impuestos
especiales‘??,

Comenzando con las categorias de bienes y servicios gravados
eiclusivamente con el IVA (todas, excepto productos agricolas...,
productos energéticos y material de transporte), en cada una de ellas
existen productos sujetos a distintos tipos del IVA; asi, teniendo en
cuenta que el precio de venta de cada producto (Q?) se puede expresar

{29 Todos los tipos impositivos finales para las categorias consideradas
aparecen en el tercer apéndice de este trabajo.

1) Esto es solo parcialmente cierto. Como ya se comenté
anteriormente, los impuestos especiales, al no ser devueltos, si se
incorporan en los costes y, por tanto, generan cascada. Ademds, existe
un cierto nimero de ramas exentas del IVA (servicios médicos, alquileres,
etc.), que tampoco reciben la devolucién del IVA soportado, con lo que
también se genera una cascada impositiva.

- 90—



como!??;
Q = (1 + 1val) p* [111.16]
siendo IVA), el tipo legal del IVA asociado al producto j de la categoria i y

P° su correspondiente precio sin impuestos. En consecuencia, la carga
impositiva (IVA™ ,) soportada por la compra de ese bien seria:

IvA] * P+ X} IVA]
Q »x 1+ IvAl

IVAY = [111.17]

siendo X,’ el consumo en unidades fisicas de ese bien.

La carga impositiva soportada por toda una categoria de bienes, i,

sera:
VAL PP +x3 IVA! I11.13
wa- g T g 3 T8 L p ofuvap T
T @@ 3 1+IvA] 9
3 Qi*xi
donde ®; = ___ "~ son las ponderaciones de cada producto en 2sa
T Qixxi

categoria. El jtipo medio del IVA asociado a esa categoria de bieaes
[aplicando (III.18) a (III.17)] sera‘®®:
IVA}

IVA, = ' (III.13]
1 - IVA}

El primer caso particular es la categoria de material de transporte, en
la que algunos de los productos que lo conforman comenzaron a soportar
un impuesto especial "ad-valorem" (TMIETA’) , a partir de 1992, cuya base
de cdlculo es el precio del bien sin IVA. Asi, para estos biene: la

{22) yéase Baker et al. (1990).
(23) Obsérvese que este tipo medio del IVA no coincide con la media de

los tipos impositivos de cada componente, debido a que la imposicién no es
una transformacion lineal.

~91—



expresion (III.16) pasaria a ser:

Q! = (1 +1vA! + T™MIET]) . PP [1II.20]

y .a expresion (III1.17):

IVA! + TMIET]

[III.21]
1 + IVA? + TMIET]

wa} -

La carga impositiva media de la categoria se obtendria de (III1.18) y el
tixro equivalente del IVA medio segin (III.19).

El segundo caso particular se refiere a la categoria de productos
en3rgéticos y de las industrias extractivas, ya que algunos de ellos,
ad:>més del IVA, soportan un impuesto especial unitario (IU13) . El precio
de los bienes con esta caracteristica se puede expresar como:

Ql = (1 + vah @y +1u)) (111.22]

Definiendo un impuesto "ad~valorem" equivalente (ADEIj):

. B
ADE; = ___ [III.23]
(3]
Pi
la anterior expresion se puede escribir
Ql = (1 +IVA]) (1 + ADE}) P? [I11.24]

con lo que la expresion (III.17) pasara a ser:
VAl ADE}
s :
1 +1vAl 1 +1vA))(1 + ADED)

IVAY = [1I1.25]

Aplicando las formulas (II1.18) y (II1.19) ya se podria obtener el tipo
equivalente del IVA medio de esta categoria.
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El tercer caso particular son las bebidas alcohélicas (que se incluy:n
dentro de la categoria de productos agricolas...). Estos bienes estin
gravados por el IVA y por impuestos especiales unitarios, por lo que el
procedimiento de cdlculo seria idéntico al utilizado con los productos
energéticos.

Por ultimo, las mayores complicaciones surgen en el caso del tabaco
(también incluido en la categoria de productos agricolas), ya que esta
sujeto al IVA, a un impuesto especial unitario y otro "ad-valorem" (AL,
que, a diferencia del caso de los medios de transporte, recae sobre el
precio con impuestos). Asi, el precio de estos bienes se puede expresar
como:

Q = (1 +IVA)(AD! *» @ + P + 1U) (II1.26]

Definiendo, como en el caso de la energia, un impuesto especial "ad-
valorem" equivalente:

v}
ADE} = 3 [1I1.27)]
o3
Pi
la expresiéon (II1.26) pasaria a ser:
1+IVA})(1 + ADE]
Q) = (MVADW + ADE) oo [111. 28]
1 - AD] - AD] + t})
y, asi, la carga impositiva seria:
VAl AD? ADE}
IVAY = i+ s - [II1.26]

1+IVA]  (1+ADE]) (1+IVA}))(1+ADE})

obteniéndose la carga impositiva media y el tipo medio equivalente al IVA
de la forma ya comentada previamente.

Los tipos impositivos del IVA y de los impuestos especiales
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"ad-valorem" se corresponden con los tipos legales. Los problemas surgen
en la obtencion de los tipos impositivos "ad-valorem" equivalentes de los
impuestos unitarios, esto es, la obtencién de la expresién (III.23).

El caso de la energia es relativamente especial, ya que hasta mediados
de 1990 los precios estaban regulados. A partir de los precios de venta al
publico de gasolina con plomo, sin plomo, gasdleo A, gaséleo C y butano
tornados de CAMPSA y teniendo en cuenta los impuestos unitarios de cada
uno de estos productos y su correspondiente renta del monopolio‘?*’ se
puaden calcular los impuestos "ad-valorem" equivalentes por producto,
qu2, debidamente ponderados‘®’, permiten calcular la carga impositiva
de esa categoria. Con posterioridad al afio 1990 se utilizan las expresiones
(I11.23) y (III.24), junto con una aproximacién logaritmica para obtener
ALE en funcién de sus valores pasados, el impuesto unitario, el IVA y los
precios después de impuestos.

En el caso de las bebidas alcohélicas no se puede aplicar esta misma
metodologia, al existir una multiplicidad de productos con precios muy
dispares sobre los que no se tienen mas que referencias muy parciales.
As., la forma de proceder fue la siguiente: a partir de los datos de
Coatabilidad Nacional se obtuvo el consumo de bebidas alcohdlicas dentro
de los hogares en 1986 y 1992. El peso del consumo de licores y cervezas
en el conjunto de las bebidas alcohdlicas se aproximé a partir de los pesos
del 1IPC y de la encuesta continua de presupuestos familiares (ECPF).
Teniendo en cuenta una estimacién del porcentaje de consumo de estos
bienes que se realiza fuera del hogar se pudo obtener el consumo total de
estos dos productos en esos afios. Dividiendo la recaudaciéon por estos
coriceptos entre ese consumo total se obtuvieron las cargas impositivas
medias y, utilizando la expresion (III.25), los tipos impositivos "ad-

{24) La renta del monopolio se considera constante en cada afio.

25) En el IPC no existen indices de precios especificos para la gasolina
cor plomo, sin plomo y gaséleo A, desconociéndose, por tanto, sus
porideraciones. Los pesos para los afios 1983 y 1991 se han obtenido de los
datos de distribucién de CAMPSA, suponiendo que la gasolina solo es
consumida por las familias y el consumo de gaséleo A esté en relacién
dirazcta con el porcentaje de medios de transporte que utilizan este
contbustible poseidos por las familias.
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valorem" equivalentes en 1986 y 1992 (20,12% y 24,18% para los licores ¥
4,97% y 4,46% para la cerveza). En esos afios los tipos equivalentes se
consideraron constantes y para el resto de trimestres se aplicé Ia
metodologia apuntada en el caso de los hidrocarburos. Por ultimo, para lo:;
cigarrillos el procedimiento de célculo fue idéntico al de las bebidais
alcoholicas; en este caso los tipos "ad-valorem" equivalentes son: 4,79 en
1986 y 5,63 en 1992.

2.2. Los enlaces de las distintas bases del IPC

Como ya se comenté mas arriba, el periodo muestral considerado
abarca tres bases distintas para el IPC. Los enlaces de estas bases, unu
vez que las series fueron corregidas por fiscalidad, se realizaron siguiendo
la metodologia presentada en Matea et al. (1993).

Unicamente merece la pena destacar que aquellos productos que, en
la base actual, se obtienen como medidas méviles trimestrales o anuales no
centradas, en las otras dos bases se calcularon de forma simétrica como
paso previo a la realizacion de los enlaces. Este hecho también se tiene en
cuenta al obtener sus tipos impositivos, y, al trimestralizar, no se toma
una media de tres meses sino el dato del ultimo mes de cada trimestre. La:
agregaciones que se obtienen para el IPC general, bienes, servicios, etc.
se realizaron con las ponderaciones de la base 1992.

3. PRECIOS DE PRODUCCION DE LOS BIENES FINALES

En este epigrafe se aborda la metodologia utilizada en la obtencion de
indicadores de precios finales de produccién, corregidos por imposicién
indirecta, tanto de bienes comercializados en los mercados interiores como
de aquellos destinados a los mercados exteriores, todo ello para las
diversas ramas de actividad en que se ha dividido la economia.

Dado que se pretende obtener indicadores de precios a salida de¢

fabrica, en el caso de la agricultura se toma el IPPA, para las ramas
industriales el IPRI, para la construccion se combina el deflactor de la
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formacion bruta de capital fijo en construccion y la categoria adecuada del
I1°C y, por udltimo, para las ramas de servicios se utilizan las categorias
correspondientes del IPC‘%®’. Ademds, debido a que tanto el IPPA como
e. IPRI se refieren exclusivamente a bienes comercializados en los mercados
interiores, como indicadores de precios de los bienes destinados a los
mercados exteriores se utilizan los IVUX, recientemente elaborados por el

Ministerio de Economia‘?"’.

A continuacién se comenta la metodologia empleada para el cédlculo de
indicadores de precios de produccion de bienes destinados a los mercados
interiores y exteriores corregidos por la fiscalidad indirecta, cuando ello
e necesario. La utilidad de estas series es enormemente relevante, no solo
parque homogeneiza series histéricas de precios interiores desde el punto
d = vista fiscal, sino porque permite hacer comparaciones entre las politicas
d= fijacion de precios en los mercados interiores y exteriores.

3.1. Precios de produccion interiores corregidos por fiscalidad

La obtencién de series histéricas, con origen en 1977, de precios de
produccion interiores corregidos por fiscalidad requiere, en primer lugar,
seleccionar los indicadores relevantes y, en segundo lugar, obtener los
tipos impositivos que permiten aislar su efecto.

Respecto al primer problema, ya se ha comentado el conjunto de
indicadores seleccionados para cada rama, realizdndose enlaces o
alargéandose las series cuando esto fue necesario. En el caso del IPPA, en
el periodo muestral considerado se produjo un cambio de base en el afio
13991, enlazandose ambas series con el procedimiento utilizado para el IPC.
Para el IPRI, practicamente todas las series han sido enlazadas por el INE;
en el documento EC/1996/39 se detallan los casos en que esto no ocurre.
Tales enlaces también se realizan con la metodologia utilizada con el IPC.

(2¢) pop este motivo, en este apartado solo se alude a los precios de la
agricultura, industria y construccién.

{27) Dada la ausencia de informacién sobre precios, no se considera la
existencia de exportaciones de servicios.
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La obtencion de los tipos impositivos relevantes para la correccién ée
las series originales sigue la misma metodologia que la llevada a cabo en «l
IPC, por lo que aquisolo se comentan algunas caracteristicas particulares .

El IPPA y el IPRI comparten caracteristicas comunes, por lo que =21
anélisis que se realiza a continuacién se refiere a ambos indicadores. En
concreto, con anterioridad al afio 1986 estos precios incluian una parte c.e
la cascada impositiva (excluian el ultimo ITE) y los impuestos especiales
(incluidas las rentas del monopolio). Asi, en el caso de las categorias r.0
sujetas a impuestos especiales (todas, excepto industria de la alimentaci¢n
y productos energéticos), los precios de produccién (PP) se pueden
expresar como:

PP =(1 - t}) Pi [I11.30°
siendo t” el tipo visible en términos de precios de salida de fabrica y P* 21

precio de salida de fabrica. Dado que, como se vio en el caso del IPC, >*
también se relaciona con los precios sin impuestos (P°):

P; = (1 +t,) P} [111.31]

siendo t el tipo de la cascada, sustituyendo (I11.2) en (III.1):

Pi=(1-1t) (1+t) P [111.32]
o lo que es lo mismo*?®’:
pr=ltt pe (111.33]
) i

siendo t, el tipo visible sobre precios de produccion.

(28) Recuérdese que:
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En el caso de las ramas que soportan impuestos especiales, el
procedimiento de célculo seria idéntico, pero en este caso t seria sustituido
per t. (Este impuesto incluye la cascada impositiva, los impuestos
especiales y las rentas del monopolio, pero no los impuestos de lujo) .

Con posterioridad al afto 1986, el procedimiento de célculo es mucho
més simple, ya que tanto el IPPA como el IPRI no incluyen el IVA, por
tanto, solo se deben corregir los precios en las categorias que soporten
imjuestos especiales (de nuevo, la renta del monopolio se trata como un
imuesto unitario).

El precio que incluye impuestos especiales (P?) se puede expresar
comno:

P} = P} + IU, [III.34]

en el caso de que solo existieran impuestos especiales unitarios.

Definiendo el impuesto "ad-valorem" equivalente ADEP:

5,
ADEP, = — [111.35]
Pi
la expresién (III.34) tomaria la forma
P; = (1 + ADEP,) P{ [II1.36]

Para la categoria de productos energéticos, estos tipos se obtuvieron
directamente de los datos de CAMPSA hasta 1989, momento a partir del cual
se calculan igual que en el IPC. En el caso de las bebidas alcohélicas se

tomaron los obtenidos para el IPC.

Si, ademés del impuesto especial unitario, existe otro "ad-valorem" AD
(tabaco), el tratamiento seria similar:
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P} = P} + IU, + AD, P} [111.37]

definiendo:
ADEP. = V1 [I1I.38]
i
Py
la expresion (III.37) se convertiria en :
1 + ADEP
pl=—— ‘P [I1I.39]
1 - AD,

Al igual que para las bebidas alcohdlicas, ADEP se tomé del obtenido
para el IPC, y AD es el tipo legal.

Para finalizar con la correccién de la imposicién indirecta, iinicamente
merece la pena recordar que el deflactor de la inversion en construccion
incorpora el IVA soportado por la compra de viviendas. La correccién se
realiza tomando el peso de esta a partir de los datos de inversion interna

residencial.
3.2. Precios exteriores

Como ya se comenté anteriormente, como indicadores de precios tle
venta en los mercados exteriores se utilizan los IVUX elaborados por el
Ministerio de Economia. El problema de estas series es que solo estén
disponibles a partir de 1991. Antes de esta fecha solo existe una base e
datos del Ministerio de Industria y Energia en la que aparecen estos
precios con el nivel de desagregacion adecuado, aunque su periodicided
es anual.

Para obtener series trimestrales se interpolaron las series anuales ccn
el procedimiento Chow=~Lin, tomando como indicadores unindice ponderac.o
de los IVUX de consumo no alimenticio, bienes intermedios no energéticos
y bienes de capital. Para cada categoria, tales ponderaciones se obtuviercn
de las tablas input-output del aiio 1991, suponiendo que la estructura ce
las exportaciones segiin su destino econémico era idéntica a la de 'a
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produccién‘®®’.

Unicamente en dos casos particulares el procedimiento seguido fue
distinto. Por un lado, para la categoria de energia se realizé un enlace
directo con el IVUX de productos energéticos. Por otro lado, el IVUX de
agricultura se obtuvo como residuo del IVUX de consumo alimenticio y del
de: la rama de industria de alimentacién, que a su vez fue interpolado con
ete mismo indicador. Dado que estos precios se evaliian en términos
f.o.b., en principio deberian ser corregidos, antes de 1986, por la
cescada impositiva soportada, pero al existir una figura impositiva que
pretendia compensar tal efecto (desgravacion fiscal a la exportaciéon), no
sc lleva a cabo correccién alguna. Con posterioridad a ese afio estos
productos estan gravados con un IVA a tipo cero, por lo que tampoco se
ven alteradas las series.

4. PRECIOS DE PRODUCCION DE LOS BIENES INTERMEDIOS

En este epigrafe se detalla la metodologia utilizada para la obtencion
de: indicadores de precios de producciéon e importaciéon de bienes
intermedios corregidos por fiscalidad para las diversas ramas en que se ha
dividido la economia‘*®.

Como indicadores de precios de produccién de bienes intermedios
interiores a salida de fabrica se utilizan diversos componentes del IPPA
pera la rama de agricultura, diversos componentes del IPRI para cada una
de las ramas industriales y las categorias adecuadas del IPC para las ramas
de construccién y servicios!’*!. Estos indicadores se corrigen, cuando

(3) Un andlisis mas detallado de las caracteristicas de estos
inlicadores aparece en el documento EC/1996/39.

3% En este caso se incluye la rama de comercio, ya que su precio
(rargen de comercializacion) es lo que permite distinguir entre precios de
salida de fabrica y precios de adquisicion o entrada en fabrica.

31) En el caso del comercio, el margen de comercializacién se aproXima

coa el relativo al comercio al por menor. Una descripciéon detallada de la
obtencion del mismo puede encontrarse en EC/1996/46.
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es necesario, por los impuestos indirectos que los afectan. Comnio
indicadores de precios de compra exteriores se toman los Indices de Valor
Unitario de Importacién (IVUM) por ramas, recientemente elaborados por
el Ministerio de Economia‘®?), Dado que estos precios se obtienen al
entrar los productos en aduanas, deben ser corregidos por los impuestuos
soportados en las mismas: los aranceles.

A continuacién se obtienen precios de produccién interiores de bienes
intermedios para distintas ramas de la economia corregidos por fiscalidad,
asi como precios de importacién incluyendo los aranceles soportados ¢n
aduanas. Estas series deberian recoger, de forma mas precisa, los costes
de los consumos intermedios adquiridos de las empresas; y, ademés, en el
caso de los precios de importaciéon, permitirian determinar la verdadera
relevancia del proceso de apertura de la economia esparfiola al exterior, con
un nivel de desagregacion relativamente elevado.

4.1. Precios de produccién interiores de bienes intermedios corregidos
por fiscalidad

La obtencién de series histéricas, con origen en 1977, de precios e
producciéon interiores de bienes intermedios corregidos por fiscalidiad
requiere, por un lado, la seleccion de los indicadores relevantes y, por
otro lado, la determinacién de los tipos impositivos aplicables.

Respecto a la primera cuestién, ya se citaron anteriormente los
indicadores que se iban a utilizar para la agricultura y las ramas
industriales. A partir de la maxima desagregacion posible del IPPA y cel
IPRI se seleccionaron los precios de aquellos productos que en caila
categoria se podian considerar bienes intermedios‘**’, ponderdandose con

los pesos asociados de los propios indicadores. Estas series fueron

(32} Al no existirprecios de importacién de servicios, no se consideran
las importaciones de los mismos.

(33} Esto permite, en determinadas categorias, distinguir si estos
bienes intermedios se dirigen exclusivamente a otras categorias. Por
ejemplo, en el caso de la agricultura, se considera que las semillas solo son
un consumo intermedio de la propia agricultura.
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enlazadas o alargadas con series de apoyo cuando la ocasién lo

requiriot**’,

Por lo que respecta a la segunda cuestién, estos precios solo deben
ser corregidos antes del aiio 1986, ya que, posteriormente, tanto el IPPA
como el IPRI incluyen, exclusivamente, los impuestos especiales, que, a
diferencia del IVA, sisuponen un coste para las empresas que adquieren
tales bienes. Obviamente, antes de esta fecha, los tipos impositivos
considerados tampoco excluyen los impuestos especiales‘*®).

Un caso especial son las categorias en las que aparecen productos
exentos del IVA (sanidad, educacién y otros servicios destinados a la
venta). Estos productos no estédn sujetos a esta figura impositiva y, por
tanto, no procede la deduccién del IVA soportado en los inputs intermedios
adquiridos‘®’. Por este motivo, las series de precios de productos
intermedios derivadas anteriormente, cuando estos productos sean
adquiridos porestas categorias, deberdanincluir los correspondientes tipos
imnpositivos. Asi, antes de 1986 incluirdan toda la cascada impositiva y los
impuestos especiales y, posteriormente, el IVA y los impuestos especiales.

4.2. Los precios de compra exteriores
Como indicadores de precios de compra al exterior se utilizaron los

I'VU's de importacién por ramas recientemente elaborados por el Ministerio
dz Economia‘®’’. El problema de estos precios es que solo estdn

39 para ver el detalle de estas operaciones se puede consultar
EC/1996/42.

%) Estos tipos impositivos coinciden con los obtenidos para corregir
lcs precios de produccién, excepto en la industria de la alimentacién y
productos energéticos y extractivos, al ser las tinicas categorias que
soportan impuestos especiales.

(3%) Obsérvese que esto es distinto de las exportaciones que se
consideran gravadas con un tipo cero del IVA y, por tanto, si pueden
d :ducirse el IVA soportado.

37) Estos precios no presentan desagregacion por destino econémico
dz los bienes; se espera que esto no sesgue en exceso los resultados.
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disponibles desde enero de 1991 con periodicidad mensual.

La solucion adoptada fue similar a la de los IVU's de

38 Antes de 1991 se tomaron las series anuales el

exportacion
Ministerio de Industria y Energia y se trimestralizaron con el procedimiento
Chow-Lin, wutilizando como indicador en cada categoria una meiia
ponderada de los IVU's de importacion de bienes de consumo no
alimenticio, bienes intermedios no energéticos y bienes de capital. l.os
pesos fueron obtenidos de las TIO del afio 1991. Unicamente cabe destacar
dos excepciones a esta regla: en el caso de los alimentos se tomé el IVU de
importaciéon de bienes de consumo alimenticio y en el caso de la energia se
realiz6 un enlace con el IVU de importaciéon de productos intermedios

energéticos.

Estos precios se evalian cif, esto es, a entrada de la aduana, por elio
no recogen los aranceles, que, como en el caso de los impuestos especiales,
representan un coste para las empresas que adquieren tales bienes. La
obtencion de los tipos del arancel con el nivel de desagregacion requerido
es una tarea bastante compleja, dada la notable diversidad de ti)os
legales, la presencia de contingentes no gravados, etc. Antes del afio 1386
el procedimiento de célculo fue el siguiente: en el afio 1380 se dispone de
la recaudacién por arancel y de las importaciones sin impuestos :or
categorias, lo cual permite obtener los tipos del arancel medios en :se
afio’®). Para alargar estas series hasta 1977 y 1985 se tuvieron en
cuenta las diversas modificaciones en la normativa legal, realizdndose un
ajuste final en los tipos de cada categoria, de forma gque la recaudacién
total se aproximara a la recogida en la Contabilidad Nacional. A partir del
afio 1986, los tipos del arancel se obtuvieron dividiendo la recaudacion
entre las importaciones para categoria. Esta informacion esté disponible
hasta el afio 1992, fecha a partir de la cual se utilizan los cambios en los

38 yeéase documento interno EC/1996/39.

%) Los datos de recaudaciéon han sido tomados de Calatrava y

Martinez-Aguado (1986).
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tipos legales para alargar las series®®.

Como ya ocurria en el caso de los precios de los bienes intermedios
producidos en el interior, cuando estos bienes sean adquiridos por
categorias en las que aparezcan productos exentos, tales precios
exteriores deberén incluir, ademds, otros impuestos: el ICGI, antes de

(41)

1986, y el IVA, posteriormente

5. LOS PRECIOS DE COMPRA DEL COMERCIO DE BIENES DE CONSUMO

En este epigrafe se detalla el procedimiento utilizado para la obtencién
de precios de produccién a la salida de fabrica de bienes destinados al
consumo, es decir, de aquellos bienes adquiridos por la rama de comercio
y, posteriormente, vendidos a los consumidores. Tales precios se corrigen
por la fiscalidad soportada, lo cual permite, si se comparan con los
correspondientes indicadores de precios al consumo'*?’, obtener

indicadores de margenes de comercializacion®®’ para las diferentes

categorias de bienes consideradas‘**).

Los indicadores seleccionados fueron el IPPA, para los productos
agricolas, y el IPRI, para los bienes de consumo producidos en las ramas

(49 Dado el considerable niimero de hipétesis que se han tenido que

renlizar para obtener estas series, deben ser tomadas con mucha cautela.
Ademas, a partir del afio 1993, estas series pueden verse ligeramente
alteradas cuando se reciba nueva informacién.

1) Los tipos del ICGI por categoria se obtuvieron de forma similar a
los tipos del arancel, y los tipos del IVA se corresponden con los obtenidos
pa-~a el IPC.

(42) yéase documento interno EC/1996/37.

(43) En realidad, deberian tenerse en cuenta los costes del transporte,
algo sobre lo que no se dispone de informacién.

(44) En la practica, existen ciertos problemas de identificacién para
algunas categorias del IPRI y del IPC, por lo que los precios de los
productos agricolas y de la industria de alimentacién se consideran
conjuntamente y lo mismo ocurre con las categorias de metales, no metales
y rmaquinaria, y material y equipo eléctrico y electrénico.
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industriales. Dado que tales precios reflejan exclusivamente el valor de los
bienes producidos en el interior, los precios de los bienes de consuino
importados se aproximaron con los IVUM®“®’,

Con esta informacion, se elaboraron series de precios interiores a
salida de fébrica de bienes de consumo corregidas por impuestos
indirectos. Tales series histéricas resultan utiles, ya que son un
componente clave de los costes del comercio al por menor, es decir, de los
precios de venta al publico de los bienes. Ademés, permitiran obtener la
evolucién de los margenes de comercializacién en el comercio de bienes ie
consumo. La obtencién de estas series de precios requiere una seleccidn
previa de los indicadores relevantes y la obtencion de los tipos impositivos
que permitan corregir el efecto de la fiscalidad.

Ya se han citado los indicadores relevantes, cuyos componentes por
categorias fueron seleccionados atendiendo a lo que en el IPPA se
consideran productos de alimentacién humana y en el IPRI las partidas que
forman parte del IPRI de bienes de consumo!‘®’. Estas series fueron
enlazadas o alargadas cuando la ocasién lo requirié. Asi, en el caso del
IPPA, dado el nivel de desagregacion con el que se trabaja, fueron
necesarios dos enlaces (1985 y 1991) para tener en cuenta los dos cambios
de base ocurridos en el periodo muestral. Tales enlaces se llevaron a cabo
con un procedimiento equivalente al utilizado con el IPC. Ademéas, dado
que estas series deben ser comparables a las de alimentos no elaborados el
IPC, algunos de los componentes del IPPA se reconstruyeron como med.as
méviles no centradas de 12 meses, utilizando sus propias ponderaciones en
el IPPA'*". En el caso del IPRI, prdcticamente todas las ser.es

requeridas ya han sido enlazadas por el INE. En el documento EC/1996,46

{43) En el apartado previo puede consultarse la metodologia utilizeda
para la obtencion de estas series, asi como un breve andlisis descript.vo
de las mismas.

46} Esto es solo parcialmente cierto, ya que para determinaclas
partidas, p.ej. energia, la seleccion se realiz6 teniendo en cuenta las
partidas que parecian estar més relacionadas con el consumo de las
familias.

4"} Tales ponderaciones estdn a disposicién del lector interesado.
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s2 detallan los casos en que esto no ocurre.

Para obtener los tipos impositivos relevantes en la correccion de estas
s2ries se utiliz6 la misma metodologia que en el caso de los precios de
produccién. Esto implica que en la mayoria de los casos estos precios solo
s corrigen antes de 1986 por la cascada soportada y para la energia y los
a.imentos elaborados se tienen en cuenta, también, los impuestos
especiales, por lo que la correccion abarca la totalidad del periodo
muestral. Esto no implica suponer que tales impuestos especiales no
representen un coste para el comercio de bienes de consumo, ya que en el
IPC también se corrigen los impuestos especiales, sino que no se aplica un
margen de intermediacién a los mismos, algo que podria justificarse por el
hecho de que la rama de comercio no realiza ninguna transformacién sobre
teles bienes. En estos casos, los tipos impositivos no coincidiran con los
obtenidos para los precios de producciéon, ya que la composicién de cada
categoria es distinta. Ademéds, para los productos agricolas los tipos
impositivos obtenidos tienen en cuenta que los precios de algunos de los
bienes que incluyen se han obtenido como medias méviles, y los tipos
impositivos de la categoria de madera, corcho, caucho y plasticos y otras
manufacturas se han obtenido como una media ponderada de los tipos
ir positivos de las dos categorias originales que engloba.

6. EMPLEO

En este epigrafe se describe el procedimiento seguido para la
ok tencién de series homogéneas de ocupados y asalariados, desde 1977,
pera las 21 ramas de actividad que aparecen en el cuadro 1. Para ello se
parte de otros trabajos‘‘®’, en los que, con un nivel de desagregacién
mes modesto, ya se habia abordado esta problemética. Por otro lado, en el
primer trimestre de 1993, el INE empez6 a proporcionar los datos de empleo
se gun la nueva CNAE-93, facilitando series enlazadas a nivel de divisiones
para los ocupados. Por tanto, solo ha sido necesario adaptar los datos de
empleo asalariado entre 1977 y 1992 a la nueva CNAE-93, estableciendo una
correspondencia con la antigua CNAE-74.

(48) Ver Documento de Trabajo n2 9409.
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Como es bien conocido, la EPA se ha visto sometida a frecuentes
cambios metodolégicos, con el fin de adaptarse tanto a las circunstancias
del mercado de trabajo espafiol como a las definiciones utilizadas er. el
contexto internacional. Aunque el INE ha realizado algunos enlaces para
salvar las rupturas mas significativas, entre las que se destaca la
introduccién del censo de 1981, dichas series siguen adoleciendo de

(49)

problemas‘'®”’. En concreto, la mds importante es la que se deriva del

cambio metodolégico en 1987.

Para abordar este problema se tomaron como referencia series
previamente homogeneizadas de empleo, referidas a la agricultura, la
industria, la construccién y los servicios destinados a la venta. A pa:tir
de ellas se salvan las rupturas de las series originales en las distirtas
ramas de actividad, distribuyendo, durante el periodo 1977-1987, las
diferencias surgidas respecto al agregado, en funcién del peso de cada
rama.

Esta forma de proceder no ha planteado ningtin problema en las ranas
industriales, donde se dispone de series homogéneas, tanto de ocupados
como de asalariados. La serie de servicios destinados a la venta se
aproxim6 deduciendo al total de los servicios el empleo de las
Administraciones Publicas (AAPP), lo que implica suponer que el 100% del
empleo de las AAPP se concentra en los servicios, cuando de hecho dicho
porcentaje se sitia en torno al 95%. Dicha aproximacién, que pese a sus
deficiencias parece la mas adecuada, no se puede realizar paralas distintas
ramas de los servicios objeto de andlisis, dado que no existe informa:ién
suficiente. En efecto, al descender a un nivel de desagregacién mayor solo
es posible quitarle a cada rama el componente piiblico, que incluye tanto
las AAPP como las empresas ptblicas (EEPP). Solo a partir de 1993'°°),

49 En Garcia Perea (1991) se analizan detenidamente los cambios
metodolégicos que ha experimentado la EPA y la solucién que se ha dado a
los problemas de ruptura de la serie.

39 En 1992, el INE realizé6 una nueva reforma, aunque este cainbio
mantuvo las partes esenciales de la encuesta, sin afectar al nivel de las
series. Las novedades consistieron bésicamente en aportar mayor
informacién al tiempo que se cambié la Clasificacion Nacional de Actividides
Econémicas.
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y ->ara un nivel de desagregacion inferior al que se aborda en este trabajo,
se dispone.de datos de empleo en las EEPP.

El andlisis de la informacién disponible permite apreciar que existe un
primer grupo de ramas -comercio, hosteleria, transportes y
conunicaciones, instituciones financieras y actividades inmobiliarias-
donde el empleo en el sector publico es practicamente insignificante o, si
tiene importancia, como en transportes y comunicaciones, dicho empleo
publico lo constituyen mayoritariamente empresas publicas. Por el
cotrario, en el segundo grupo de ramas ~Administracion Publica, Defensa
y 3eguridad Social, educacién, actividades sanitarias y otros servicios-
el peso del empleo en el sector publico es muy elevado y/o se concentra
mayoritariamente en las AAPP. Ateniéndonos a esta informacién, se ha
op:ado por construir un agregado de servicios destinados a la venta que
incluya el total de empleo en el primer grupo de ramas de actividad y tan
solo el empleo privado en el segundo grupo. Esta forma de procederimplica
qu2 estamos sobrevalorando, en aproximadamente 20.000 personas, el nivel
de] empleo en los servicios destinados a la venta, centrandose el sesgo
principalmente en los transportes y comunicaciones. No obstante, cabe
resaltar que en las ramas distintas de los servicios se estd cometiendo un
error similar, ya que no todo el empleo de las AAPP -aunque si
principalmente- se sitiia en los servicios),

El hecho de que existan diferencias importantes de nivel entre la serie
de servicios venta construida de esta forma y la que se obtendria
diractamente restando a los servicios el empleo en las AAPP, ha obligado
a enlazar previamente la serie de servicios venta, manteniendo la
prcporcion de ocupados en los servicios venta respecto al total que se
desprende de los datos originales y aplicando dicha proporcion a las series
homogéneas de ocupados totales. A partir de ahi, las series mas
desagregadas se obtienen de la misma forma que en la industria,
dis:ribuyendo las diferencias surgidas respecto al agregado en funcién del
peso de cada rama, siendo, de nuevo, las diferencias insignificantes para

51 ver EC/1997/4.
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el concepto de asalariados‘?’.

Como ya se ha comentado, tras el cambio de la nueva CNAE, el INE
solo ha suministrado series enlazadas a nivel de ocupados, por lo que 1a
sido necesario establecer una correspondencia, entre la antigua CNAE-74
y la nueva, y aplicdrsela a los asalariados. Aunque la correspondencia q:1e
es posible establecer con la informacién disponible no es perfecta'®:’,
el disponer de las series enlazadas del INE para los ocupados ha permitiio
comprobar que las diferencias entre ambos enlaces son muy pequefias.

Asimismo, las series se han corregido del efecto que produjo el camtio
del censo a partir del primer trimestre de 1995. Este enlace se aa
desarrollado manteniendo una serie de restricciones. En concreto, se aa
utilizado la informacién de la correccion que para el total de la economia se
realiza en Artola et al. (1997), los niveles, ya corregidos, de la EPA entre
el segundo trimestre de 1996 y el segundo trimestre de 1997 y el niimero ie
afiliados a la Seguridad Social (AFI) clasificados segiin las 21 ramas le
actividad de este trabajo. Los datos entre el primer trimestre de 1995 y el
primero de 1996 han sido estimados segtin esta informacién y un modelo ¢.el
tipo:

EPA, =a « AFI, + _9B) [111.40]
©(B)6(B)

donde 6(B) contiene las rafces unitarias necesarias para que la serie de
empleo sea estacionaria, y donde i se refiere a cada una de las 21 ramss.
Posteriormente, los errores respecto a la serie del total corregida se han
repartido utilizando una doble ponderaciéon; por un lado, el peso el

(*2) Cabe sefialar, tnicamente, el problema que se plantea entre la
sanidad destinada a la venta y el resto de servicios destinados a la venta,
ya que, con anterioridad al segundo trimestre de 1987, la primera de ellas
incluia las actividades asociativas y, a partir de esa fecha, pasaron a
incluirse en el resto de servicios. La correccion de este efecto aparece
descrita en EC/1997/4.

(53 En EC/1997/4 se recogen, de forma muy detallada, los problemas

de clasificacién que aparecen al no disponerse de los datos desagregados
a nivel de subramas.
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empleo de cada rama en el total y, por otro, el error estandar del modelo.

Hacia atréas, entre 1977 y 1994, las series se elaboraron manteniendo
los pesos de cada rama en la serie corregida para el total. Este supuesto
implica mantener las tasas de crecimiento de la EPA, lo que es una
condicién deseable.

7. COSTES LABORALES POR PERSONA

El coste laboral es un componente fundamental de los costes variables
de las empresas, y, por este motivo, es clave para analizar la formacién de
precios. El concepto de coste laboral incluye el salario y las cotizaciones
sociales a cargo del trabajador y de la empresa. Como indicadores de coste
laboral se dispone de la ganancia media por trabajador y mes de la ES,
cor.cepto que se refiere al colectivo de trabajadores asalariados e incluye,
ademds de los sueldos y salarios netos, las cotizaciones a cargo de los
asglariados . La informacion sobre cotizaciones sociales es muy fragmentaria
e ircompleta, especialmente para la desagregacion de 21 ramas de actividad
que se aborda en este trabajo, y la estimacion se ha realizado a partir de
los tipos legales.

El estudio de los costes laborales por ramas de actividad no puede
omitir la existencia de trabajadores no asalariados, que, obviamente,
contribuyen al producto de la rama ya la formacién de precios de la misma.
Por este motivo resulta relevante asignar un coste laboral a estos
tradajadores, cuya renta incluye tanto la remuneracion de su trabajo como
el coste de uso del capital y los posibles beneficios puros. La solucién
adcptada fue asignarles el mismo salario neto que a los trabajadores
asalariados, y, posteriormente, afiadir los tipos tedricos de cotizaciéon, que
difieren de los que se aplican a los trabajadores por cuenta ajena.

A continuacién se analizan, en primer lugar, los diversos problemas
que surgieron al elaborar las series homogéneas de ganancias medidas por
persona para las 21 ramas de actividad. En segundo lugar se detallan los
tipos legales de las cotizaciones y, por ultimo, se obtiene el coste laboral
por persona, como media ponderada del coste laboral de los asalariados y
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de los auténomos.

7.1. Obtencién de series homogéneas de ganancias wmedias por personi

La elaboracién de series de salarios, a partir de la ES, presenta dos
problemas principales. En primer lugar, y con el fin de disponer de
informacion para las agrupaciones definidas en este trabajo, es necesario
agregar los salarios de diversas ramas. Puesto que las ponderaciones de
la ES no son conocidas, la agregacion se ha realizado utilizando como
criterio los porcentajes de asalariados de la EPA. Solo en aquellos cascs
donde por ser mayor la desagregacion disponible en los salarios que en ¢l
empleo no ha sido posible aplicar este procedimiento, se ha utilizado «l
empleo de la Contabilidad Nacional. Este ultimo tiene carécter anual y, pcr
lo tanto, ha obligado a usar ponderaciones fijas. En realidad, la distinta
disponibilidad de las series hace necesario dividir la muestra en cuatro
periodos:

» 1977/1988: la desagregacion de los salarios es muy pequeiia, por lo que
en muchos casos no se pueden asignar correctamente los salarios a la
rama. Cuando los salarios disponibles corresponden a la agregacién de
varias de las ramas con las que trabajamos en este estudio, se asigna «l
mismo salario a todas. Al enlazar posteriormente las series, estos niveles
se adecuan a la informacion que se tiene para cada rama.

* 1989/1992: tanto la ES como la EPA presentan la clasificacion CNAE-74,
por lo que se usa como ponderacion el nimero de asalariados. Solo en
aquellos casos donde la desagregacion de la ES es mayor se usan
ponderaciones de Contabilidad Nacional, y si estas no son factibles
medias simples.

e 1993/1995: mientras la ES se elaboraba segin la CNAE-74, la EPA se
habia adaptado a la nueva clasificaciéon, por lo que fue necesar:.o
homogeneizar ambas para ponderar. Igual que en el caso anterior, en

algunas ramas se utilizaron ponderaciones de CN.

* 1996 en adelante: ambas encuestas se elaboran con la CNAE-93, por .o
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que la agregacion se realiza con ponderaciones de la EPA.

El segundo problema relevante para la construccién de las series se
deriva de los diversos cambios metodologicos que ha sufrido la ES. En el
cuadro 1 aparecen las correspondencias que ha sido necesario efectuar en
los afios de ruptura de las series. En realidad, se puede considerar que la
erncuesta es homogénea hasta 1989, ya que si bien se produjeron
modificaciones en 1979 (se cambi6 el sistema de rotaciéon de la muestra) y
eri 1981 (se introdujo como unidad muestral el centro de cotizacion del
directorio de la Seguridad Social), estas son de una importancia menor. El
cambio mas significativo fue el de 1989, cuando se pasé a incluir a todos los
trabajadores, cualquiera que sea su tipo de contrato y su jornada laboral,
mientras que con anterioridad quedaban excluidos los trabajadores con
ccntratos temporales. Ademés, la nueva metodologia supuso un cambio en
la estacionalidad de las series, que ha sido corregido con el fin de evitar
problemas en el estudio histérico de las ganancias. Para ello, se han
calculado los factores estacionales desde 1989 a 1995 (mediante los
programas TRAMO y SEATS) y se han aplicado a la serie
desestacionalizada correspondiente al periodo 1977-1988. De esta forma,
se ha inducido la estacionalidad de la 1ltima parte de la muestra en la

primera.

Por dltimo, se ha aplicado el anédlisis de intervencion, con el objetivo
de corregir las posibles rupturas producidas por cambios metodolégicos y
de asignacion deficiente, mediante intervenciones de tipo "escalén". Para
aguellas ramas de los servicios donde no habia informacién (en concreto
educacion e investigacion, sanidad destinada a la venta y resto de los
servicios) se ha aproximado por el indice de los salarios del sector
servicios, obteniéndose el nivel de los salarios en estas ramas a partir de
la informacién que proporciona la Contabilidad Nacional de 1986.

Finalmente, en 1996 la encuesta de salarios se adapté a la clasificacion
CNNAE-93, manteniendo la metodologia anterior. El principal avance fue un
aumento en la cobertura del sector servicios, recogiendo informacion
sobre: actividades auxiliares a la intermediacion financiera, inmobiliarias,
alquileres, actividades informéaticas, investigacion y desarrollo y otras
actividades empresariales. Aunque existen atn pocos datos para valorar
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cémo puede afectar este nuevo cambio a la homogeneidad de las series, ¢n
general no se detectan rupturas importantes. Los mayores problemas :e
encuentran en aquellas ramas de los servicios donde anteriormente no
habia informacién y ahora se dispone de alguna. En concreto, en las ramas
de educacién y resto de los servicios destinados a la venta ha sido
necesario introducir intervenciones de tipo escalén en el primer trimestre
de 1996 para poder utilizar la nueva informacién. Por su parte, si bien la
industria no se ha visto afectada por el cambio metodolégico, el uso de
ponderaciones més ajustadas podria tener algin efecto. En cualquier cas»,
es necesario hacer un seguimiento de las series, cuando se disponga e
més datos, para valorar realmente la posible incidencia de estos cambios .

La ES no recoge informacion sobre la actividad agricola. Para
aproximar los salarios en este sector se ha utilizado el indice general cel
salario agrario, que desde 1985 publica el Ministerio de Agricultura. Los
datos anteriores se han elaborado enlazando con el indice que este mismo
organismo publicaba con distinta base.

7.2. Obtencién de indicadores de cotizaciones sociales

Como ya se ha mencionado en la introduccién, existen importantes
carencias informativas que dificultan la obtencion de series histéricas ie
cotizaciones sociales. La Contabilidad Nacional proporciona .datos ie
cotizaciones sociales efectivamente pagadas tanto por parte del trabajador
como de la empresa para el total de la economia y para las AAPP. Ademés,
el Banco de Espaiia suministra informacién sobre cotizaciones sociales de
la rama de instituciones financieras y seguros. Para el resto de las ramas
de actividad solo se dispone de datos de cotizaciones efectivamente pagadas
para los afios en que existen TIO.

Dada la baja cobertura de esta informacion, se ha optado por obtener
indicadores de cotizaciones sociales para cada una de las ramas a partir de
los tipos tedéricos, distinguiéndose entre el régimen general y el régimen
de los trabajadores auténomos. Dentro del régimen general se aislan las
cotizaciones a cargo del trabajador y a cargo de la empresa. Cabe resaltar
que, aunque estas ultimas deben incluir tanto las cotizaciones sociales
reales como las ficticias, el indicador construido se basa exclusivamente en
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los tipos tedricos que se desprenden de las cotizaciones sociales reales, sin
tener en cuenta que dichos tipos se aplican a unas bases de cotizacién con
unss topes minimos y maximos (en 1996 la base minima fue de 73.140 y la
méaxima de 362.190) . Tampoco se considera la influencia que tiene sobre las
colizaciones la existencia de distintas modalidades de contrato, tanto en
funcion de la duracion de la jornada como de las caracteristicas del mismo,
qu2, en ocasiones, presentan determinadas bonificaciones o estdn sujetas
a una cotizacion inferior en linea con las menores prestaciones a las que da
derecho el contrato®*’,

Para mejorar la informacion sobre cotizaciones sociales reales seria
necesario tener en cuenta el numero de horas trabajadas por persona, la
tip>logia de los contratos y la distribuciéon de los salarios por categorias
profesionales para cada una de las ramas. No hay que olvidar, ademés, que
se estd haciendo abstraccion de las cotizaciones sociales ficticias que
incluyen, ademés del pago en concepto de indemnizaciones, un conjunto de
ventajas sociales entre las que se incluyen los fondos de pensiones, siendo
un elemento complementario de proteccién social a cargo de las empresas.
La forma en que se ha procedido para obtener indicadores de cotizaciones
sociales obliga a una cierta cautela a la hora de interpretar los datos,
esyrecialmente cuando se producen cambios importantes en la composiciéon
del empleo.

Dado el nivel de desagregacion con el que se esta trabajando, resulta
necesario distinguir entre el régimen general, el régimen de los
traocajadores auténomos y el régimen especial agrario. En general, las
cot.zaciones sociales reales se obtienen aplicando, al salario neto, los tipos

(*4) En EC/1997/26, donde se realiza un anilisis mis detenido de estos
aspactos, se concluye, aunque de forma tentativa dada la escasa
informacion disponible, que desde 1994 se viene produciendo una
importante pérdida recaudatoria en las cotizaciones sociales, debido a los
contratos bonificados y al empleo a tiempo parcial. Cabe afiadir que tras
la r2forma de 1997 dicha pérdida puede incrementarse significativamente,
dado el aumento de las bonificaciones que a partir de ese momento se
establece para los nuevos contratos indefinidos.
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de cotizacién teéricos‘®®.

Los tipos tedricos incluyen, ademés de la cotizacién general (28,3%) .
la destinada a financiar el desempleo (7,8%), el fondo de garantia salarial
(0,4%), la formacion profesidnal (0,7%), los accidentes de trabajo, y, en
los afios que esta estuvo vigente, el fondo de solidaridad para el empleo.
Estos tipos tedricos se distribuyen, siguiendo un determinado porcentaje,
entre empresa y trabajador. Se aplican a todas las ramas no agrarias,
variando tunicamente la cotizacién por accidentes de trabajo, que recas
integramente sobre la empresa, dependiendo del riesgo de la actividad.
Asi, en el régimen general, la cotizacion a cargo del trabajador es la mismn
en todas las ramas (6,4%), observandose ligeras diferencias en las
cotizaciones a cargo de la empresa. Por su parte, los tipos tedricos del
régimen especial de auténomos son iguales para todas las ramas (28,3%)

Por ultimo, las cotizaciones de los trabajadores del régimen especisl
agrario se han calculado como sigue:

a) A cargo de la empresa: incluye las jornadas reales y, para el caso d2

los trabajadores fijos, las cotizaciones por desempleoy el fondo de garantia
salarial. Dado que no existe una serie suficientemente larga que mida la
evolucién del empleo agrario fijo y temporal, se ha utilizado como ratio ¢l
50%, que es aproximadamente la que se obtiene con la informaciéa
disponible, referida a la ultima década.

b) A cargo del trabajador: incluye, ademés de la cotizacién general, las

cotizaciones por desempleo, que, de nuevo, afectan exclusivamente a los

trabajadores fijos.
7.3. Costes laborales por persona
Una vez que se dispone de series homogéneas de ganancias medias por

personas y de los tipos teéricos de cotizacion, el primer paso consiste en
obtener el salario medio por persona neto de cotizaciones (WN), deduciendo

{5%) En EC/1997/20 se pueden consultar las tablas de los tipos de
cotizacién tedricos para las ramas objeto de estudio.
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a los sueldos y salarios brutos (WZ) las cotizaciones a cargo de los
asalariados (COTAA).

WN = WZ / (1 + COTAA) [III.41]

Como ya se ha comentado, se establece el supuesto de que el salario
neto por persona es el mismo para los trabajadores asalariados y
auténomos, dentro de cada rama. Asi, el coste laboral por persona difiere
entre ambos colectivos, al aplicarle a los asalariados los tipos de cotizacion
que se desprenden del régimen general (COTA), y a los auténomos los del
régimen especial de dicho colectivo (COTAU), siendo CLA el coste laboral
pur persona de los asalariados y CLAU el de los auténomos .

CLA = WN (1 + COTA) [111.42}

CLAU = WN (1 + COTAU) [111.43]

Por 1ultimo, el coste laboral por persona (CL) se obtiene ponderando
por la participacion del empleo asalariado y no asalariado respectivamente.

CL = (AS/OC)«CLA +(1-AS/OC) « CLAU (II1.44]

8. PRODUCCION
8.1. La produccién total de 1as ramas

La produccion real es un componente bédsico en la formaciéon de
precios, ya que a través de su impacto sobre la productividad aparente
condiciona la evolucion de los costes laborales unitarios, que es la variable
relevante en la fijacion de los precios. La dificultad de mantener
indicadores con el nivel de desgragacion requerido (21 ramas) hace
necesario someter estos a un control periédico, por lo que podrian
canbiarse en funcion de la aparicion de indicadores nuevos o combinaciones
de los ya existentes que parezcan méas adecuadas.

Los criterios seguidos a la hora de elegir los indicadores de actividad
han sido:
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 Bondad en el ajuste respecto a los datos de Contabilidad Nacional (en
adelante, CNE). Se ha comparado la evolucion de los indicadores con los
datos de produccién, sin impuestos y deflactados por los precios (e
produccion corregidos de impuestos que se han elaborado dentro de este
proyecto y que se han explicado anteriormente. El periodo e
comparacion es 1980-1992.

» Disponibilidad del indicador desde el afio 1977 o posibilidad de realizar
enlaces que permitieran alargarlo hasta esa fecha.

e Periodicidad, al menos, trimestral.

« Disponibilidad de la informaciéon con un retraso pequeiio, para que sza
posible su uso en el andlisis de coyuntura.

Por ultimo, siempre que ha sido posible, se han utilizado indicador2s
de produccién (principalmente el Indice de Produccién Industrial). No
obstante, en aquellas ramas para las que la informacién es més incompleta,
principalmente en el sector servicios, ha sido necesario utilizar indicadorzss
tanto de demanda del producto como de uso de los factores productivos.
La filosofia que se encuentra detras de estas opciones es distinta en caila
caso. Los primeros son indicadores de actividad en sentido estricto. Los
segundos intentan aproximar la produccién a través de la cantidad que se
demanda de un determinado producto, por lo que no se estd teniendo =n
cuenta la variacién de existencias, lo que no tiene mucha importancia =n
el caso de los servicios, y los terceros aproximan, de alguna forma, la
funcion de produccién de un producto, a través principalmente del uso clel
factor trabajo. El problema fundamental de esta ultima opcién es que
ignora, en mayor o menor medida, las ganancias de productividad. Si la
produccién real se aproxima inicamente a través del empleo, el crecimier.to
de la productividad es, por definicién, nulo. Por lo tanto, es necesario
incluir algun otro indicador, basicamente de consumos intermedios, que
permita estimar las variaciones de productividad. En el cuadro 4 se ha
sintetizado la composicién de los indicadores para cada rama de activida«l.

Un problema que aparece en los indicadores, tanto de produccién cono
de demanda, es el derivado de las mejoras de calidad. Por un lado, cuando
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se utilizan indicadores de gasto o facturacién en un determinado producto,
en la medida en que ese mayor valor sea el resultado de mejoras de calidad
clel producto, que no se estén teniendo en consideracién en el calculo del
cdeflactor, se estarda cometiendo un sesgo de infravaloracion de la
produccion real y, por consiguiente, de la productividad. Por otro lado,
cuando la informacién disponible corresponde a unidades fisicas y no a
indices de volumen, se estara prescindiendo, igualmente, de las mejoras
c.e calidad.

§.2. Las exportaciones

Como ya se ha comentado previamente, en le caso de las ramas abiertas
al exterior es necesario separar la produccion que es vendida en el interior
del pais de las que es exportada. Esto exige combinar los indicadores
rrecedentes, que se referian al total de la produccién, con las
exportaciones de bienes a nivel de ramas.

Se dispone, con frecuencia mensual, de los registros de Aduanas,
agrupados segun las CUCI a nivel de tres digitos, lo cual permite
aproximarse considerablemente a las exportaciones anuales que
proporcionan las TIO por ramas. El problema reside en que tal
desagregacion solo esté disponible desde 1988.

Previamente a esta fecha se tomaron los datos anuales de exportaciones
por ramas de actividad de la Balanza de Pagos, siendo trimestralizados con
e. procedimiento Chow-Lin, utilizando la tendencia de unos indicadores
construidos como media ponderada de las exportaciones de bienes de
consumo no alimenticio, bienes intermedios no energéticos y bienes de
capital. Las ponderaciones se obtuvieron de las TIO del aifio 1991,
suponiendo que la estructura de la producciéon exportada era idéntica a la
d2 la produccion vendida en los mercados interiores. En el caso de las
exportaciones agricolas y de la industria de la alimentacién, el indicador
ulizado fue la tendencia de las exportaciones de bienes de consumo
alimenticio, y para la rama de energia, la tendencia de las exportaciones
d: bienes intermedios no energéticos.

A diferencia de lo que ocurria con los precios de venta en el exterior,
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las exportaciones se caracterizan por un marcado patroén estacional que f'ue
inducido en las series trimestralizadas antes de proceder al enlace de
ambas bases de datos. Tal induccion se realizé a partir de los factores
estacionales medios obtenidos para las exportaciones trimestrales por
ramas que proporcionan los registros de Aduanas a partir de 1988.
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